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南方现金增利B去年收益

在同类产品中夺冠

银河证券数据显示，

2013

年全市场纳入统

计的

85

只货币基金平均收益为

3.9236%

，远远

跑赢银行一年定存利息， 其中南方现金增利

B

以

4.6133%

的收益率高居

2013

货币基金收益

榜榜首，成为过去一年最赚钱的货币基金。

（方丽）

广发证券获证券资金消费

支付试点资格

广发证券今日公告，近日收到证监会批复，同

意该公司开展客户证券资金消费支付服务试点。

据了解，在广发证券之前，取得证券资金账

户消费支付功能试点的券商已达

10

家。

（蔡恺）

银行跟风而起 支付江湖四分天下

1

月

1

日新年第一天，支付江湖

再起波澜。

当日， 中国平安集团董事长马

明哲亲自上阵， 在平安旗下移动社

交平台“天下通”上，发布语音消息

推销被他称为 “颠覆性的”、“神奇”

的电子钱包“壹钱包”。 马明哲还表

示春节要通过“壹钱包”来给员工和

客户发放利是。

“壹钱包”可以说是传统金融尤

其是银行系支付产品对互联网系支

付产品的追随和反攻。 “壹钱包”在

1

月

16

日的正式推出，将令支付江

湖的四大派系竞争更加白热化。

银联：放下身段加码移动支付

距离银联“在

2013

年

12

月

31

日前全面完成非金机构线下银联卡

交易业务统一上送银联转接” 铁腕

政策的大限，刚过数日。

截至记者发稿时， 对于这份出

台于银联四届第六次董事会上、备

受争议的铁腕议案， 银联方面拒绝

做出官方回应。 银联公共关系室人

员在反复强调 “个人观点不代表官

方意见”的前提下表示，“

2013

年

12

月

31

日这个时点并不存在”。

结合

2013

年

12

月上旬银联一

反常态主动邀请快钱、 汇付天下等

六大第三方支付企业参加座谈会的

“亲民”姿态，尤其银联新任掌门人

时文朝提出的 “银联要向市场化转

型”等等举动看，业内人士猜测，上

述议案应该仅仅停留在试探层面，

未曾变成强制性的行政手段。

显然，由于时文朝的空降，银联

换了打法， 由铁腕收编转向怀柔招

安。空降银联之前，时文朝最为人乐道

的是在他领导下， 以注册制为核心

的银行间市场变身债券市场主板。

银联的怀柔政策可归纳为 “三

化”：一是平台化，将业务、产品、接

口、 通道全部开放给其合作机构使

用；二为服务化，转变以红头文件和

处罚为主的行政逻辑， 由管理转变

为服务；三为市场化，保持银联制定

的规则和标准为市场和行业所接

受， 在沟通协调机制和利益分配机

制上采纳来自银行、非金融机构、商

户各方的诉求。

对于银联新政， 第三方支付机

构普遍表示“十分支持”。 快钱公关

总监王钊向证券时报记者表示，“我

们与银联有很好的合作关系， 也很

支持银联往更市场化的方向转型。”

“银联的转型路径体现了银联

监管创新的决心， 有利于推动支付

市场向着更健康、更公平、更有序的

方向发展，”盒子支付创始人兼总裁

韩森说， 在有卡支付依然是主流支

付方式的情况下， 支付市场空间还

很巨大， 因此希望能与银联进行更

深入和开放的合作。

银联官方表示，截至目前，以间

连或直连模式接入银联网络的非金

融机构有

60

多家，这一数字在近期

还会增加。

对此， 业内人士表示，“看起来

大哥对小弟的笼络，初见成效。 ”但

银联能否将未收编的弟兄招至麾

下， 则要看银联的新政能实行到哪

一步，否则，银联阵营将很难壮大。

除了实施招安大计， 银联也在

加码自身移动支付业务。

继

2013

年

7

月推出 “卡乐付”

（小型移动个人刷卡终端）和“银联

钱包”（为持卡人提供优惠折扣、电

子票券等个性化增值服务的支付应

用） 后，

2013

年

12

月银联联手中

行、建行、中信等

7

家银联移动支付

平台上的合作银行启动

NFC

（近距

离无线通讯）手机支付。

支付老兵：“私人定制” 企业支付解决方案

“其实我们和银联的关系没有

那么剑拔弩张，我们的利益共享大

过于利益博弈”， 快钱公关总监王

钊对证券时报记者说。这一句话意

在扭转外界对双方 “不共戴天”的

认知。

快钱现有与银行直连和由银联

转接两条通道。在与银行直连方面，

快钱目前已经与包括四大行在内的

共

30

家银行形成了直连。 “银联是

我们很重要的合作伙伴，但我们将

来仍然会保留两条通道并行，不会

完全转接至银联”，王钊说。

像快钱一样游走于银联和银行

两派之间的还有杉德支付、卡友支

付以及富友支付，它们都是国内较

早试水的第三方支付，并占据一定

市场份额的先行者。

但也有支付巨头选择完全绕开

银联， 例如汇付天下和通联支付。

汇付天下是国内首批拿到支付牌照

的第三方支付企业，目前实现了与

33

家银行的直连；通联支付则与

12

家 银 行 直 连 并 且 接 入 了 维 萨

（

VISA

）、万事达（

Master

）这两大国

际信用卡网络。

上述在银联和银行两派之间游

走的

4

家支付企业与绕开银联的

2

家支付，都被银联总裁时文朝请至

了

2013

年

12

月初银联的座谈会

上。银联想笼络它们、结成同盟的意

图不言而喻。

在银联看来，互联网系支付公

司在线上以

0

手续费的凶猛之姿已

经残酷地挤压到了自身，以及第三

方支付机构生存空间，这几大老兵

应该与银联结成同盟抗敌。

“这样的联盟是否能形成还很

难说。第三方机构与支付宝、财付通

的主营业务方向还不大一样， 不一

定就会跟银联抱团”，上市公司中青

宝旗下深圳中付通电子商务有限公

司副总张英杰对证券时报记者说。

正如王钊所言，快钱与支付宝、

微信支付的定位是差异化的。 他进

一步解释，支付宝定位于个人的财

富管理中心，而快钱立足于解决企

业流动性资金管理、理财和融资需

求，帮助企业提高资金流转速度和

财务工作效率。

简而言之，快钱要做的是为企

业提供一站式金融解决方案。目前，

快钱的企业客户集中在商旅、零售、教

育、电商、保险、数字娱乐几大行业。

这与汇付天下的部分定位不谋而

合。在企业端方面，汇付天下同样提出

为行业客户提供定制化综合支付解决

方案，并推出“钱管家”支付结算与资

金链管理系统。

除了深耕行业应用外， 汇付天下

还将业务触角延展到了基金理财，推

出了一站式理财平台天天盈。据了解，

目前天天盈的实名注册用户数近

200

万，支持

48

家基金公司、

33

家银行和

上千只热门基金申购。

支付老兵们的野心已经不仅仅限

于支付。 在张英杰看来，快钱、汇付天

下、通联支付等支付企业，近几年逐渐

明确了以企业客户为主要目标客户，

发展综合支付再做出延伸， 线下销售

点终端（

POS

）收单业务增长明显。

“做支付的细分行业将会是趋势，

围绕特定产业链的上下游， 企业延展

业务的空间会比较大。”张英杰说，“我

们拿到牌照后， 肯定也是基于中青宝

在游戏领域的龙头优势来发展支付。”

如此， 与银联结盟似乎就变成了

一件有最好，没有也可以的事情。

银行：“微创新” 中建立支付话语权

不管银联和第三方支付之间如

何亦敌亦友，银行大可以摆出一种

“任凭它们去”的中立姿态。 凭借发

卡行的强势地位，银行依然坐拥手

续费的绝大部分利润。

但银行还是被移动支付领域的

利润空间给震惊了一下：央行发布

的

2013

年第三季度支付体系运行

总体情况显示，该季度全国移动支

付业务

4.98

亿笔，金额

2.9

万亿元，

同比分别激增

300.97%

和

490.2%

。

这样的增长速度，已经大大超过了

网上支付。

面对如此肥肉，不吃就是一种

浪费。 支付宝钱包、微信支付、阿里

的手机声波支付 （

NFC

支付的一

种）、新浪的信用支付……互联网系

支付企业推出什么产品，银行皆进

行山寨，推出相应的微创新产品，于

是就有平安集团董事长马明哲推销

“壹钱包”这一幕。

继

2012

年

9

月成立平安付后，

平安在支付上又一步重棋就是将于

本月

16

日正式推出的“壹钱包”。

阿里用“会赚钱的钱包”来定位

支付宝钱包。马明哲则更进一步，用

“会抓钱、赚钱、借钱、省钱的钱包”

来形容“壹钱包”，并称这是一款将

财富管理、健康管理、生活管理集成

于一体的移动社交金融服务平台。

简单来说，“壹钱包” 其实就是在社

交的基础上，添加存款、支付、转账、

购买理财产品等功能。

对此，业内人士表示，“壹钱包”

与微信支付的功能高度重合， 平安

欲套用微信逻辑来抢占移动支付市

场的野心可见一斑。

除了平安， 光大银行近日大兴时

下尤为火热的近场支付概念，推出了

NFC

支付“阳光

e

付”来圈占线下移

动支付市场；工行则联姻银联，合作

推出网银

B2C

（商家对顾客）多银行支

付产品。

中行亦不甘人后，

2013

年

12

月

推出 “中银移动支付” 应用程序

（

APP

）。 这款应用并没有超出常规移

动支付的范畴， 主要亮点是试水信用

支付。 所有中行信用卡持卡人在无需

开通手机银行业务的情况下， 安装了

“中银移动支付”应用后，即可享单笔

1000

元以下的移动支付额度。

业内人士表示， 上述这几大银行

系支付， 说到底皆是跟风互联网金融

的支付形态。

互联网企业：以社交平台激发金融需求

以支付宝和微信支付为代表的

互联网企业系支付， 像一个天赋极

高的新手， 初入江湖却杀得各派措

手不及。可以说，其他三大派系的连

横合纵或多或少跟互联网派系的搅

局有关。

其实， 互联网系也属于第三方

支付， 只是它们不愿意被银联收编

与银行形成直连， 它们打造了功能

完善的支付闭环， 圈占了大量用户

而自成一派。

2013

年

12

月

19

日， 易观智库

发布的 《

2013

年中国移动互联网统

计报告》中的数字很直接地体现了互

联网系广泛的市场：截至

2013

年

12

月， 中国移动互联网网民达到

6.52

亿，参与移动购物的网民占

13.3%

。

此前同样由易观智库发布的报

告显示，今年第三季度，第三方互联

网支付平台转接交易额规模约达

1.67

万亿元，环比增长

16%

。

深圳中付通电子商务有限公司

副总裁张英杰说， 由于去年第四季

度各大电商都进行了年底促销，大

批量的用户在去年第四季度继续分

流到了支付宝和微信等互联网企业

构筑的支付生态系统里面。 虽然具

体统计还没有出来， 但互联网企业

的支付业务肯定会保持较高的增长。

据了解， 支付宝钱包目前打通

了银泰百货、万达影城、金逸影城、

3W

咖啡、布丁酒店等零售、娱乐、

餐饮、酒店巨头。并于

2013

年

12

月

推出条码支付

2.0

版本， 上周在便

利店巨头美宜佳广东区的

5000

家

门店内全线启用。

微信支付则收拢了

7

天连锁酒

店、海底捞、新世纪百货等线下实体

商业， 并于

2013

年

12

月更新了版

本，增加了精选商品的种类。

在线下势力相对较弱的百度

则在线上拼命追赶，百度钱包

SDK

试图以应用和游戏内支付为切入

点进入移动支付领域，

2013

年

12

月推出了一分钱购买国美、 乐峰、

拉手网等优惠券的活动， 以低门槛

来圈占用户。

显然

BAT

（百度、阿里、腾讯）三巨

头皆把线上优势向下渗透， 形成上下

两线布局， 要革实体银行卡命的意图

明显。

除了

BAT

三巨头外，新浪试水信

用支付，于近日推出了“信用宝”：用户

使用信用宝付款时，不需要事先充值，

也不用捆绑银行信用卡或储蓄卡，只

要登录新浪微博账号或者输入手机号

领取验证码，即可进行消费。这是国内

首次基于社交征信数据来发放信用支

付额度的尝试。

互联网系推出的产品更迭迅速，

易观智库认为：移动互联网工具类、商

务类需求呈现明显的渗透趋势， 即购

物等需求以功能的形式嵌入到社交、

娱乐应用之中， 将有助于互联网企业

培养受众支付习惯———这是互联网系

真正的必杀技。

互联网系第三方支付对实体银行

卡的替代能走到哪一步，着实令人期待。

（本专题撰文：见习记者 刘筱悠）

2013年市场化改革

助保险业资产规模稳增

见习记者 曾福斌

刚刚结束的

2013

年，中国保险业在改革与

转型中再次迎来大发展。 据保监会数据，

2013

年前

11

个月，保险业资产规模破

8

万亿，原保

费收入达

1.59

万亿元，同比增长

11.53%

。

2013

年保险业具体改革措施主要包括：人

身险费率市场化定价； 进一步松绑保险资金运

用，激活保险公司投资能力；启动第二代偿付能

力监管体系建设（简称“偿二代”）。

人身险费率市场化定价

2013

年

8

月

2

日，中国保监会宣布普通型

人身保险费率改革正式启动， 新政策将放开人

身保险预定利率，定价权交给保险公司和市场，

将不再执行

2.5%

的上限限制；新发产品法定责

任准备金评估利率不得高于保单预定利率和

3.5%

的小者。

在政策开启后不到一个月的时间里， 保险

企业快速反应， 保险公司纷纷推出了费改后的

新产品，预定利率均升至

3.5%

。 改革成效很快

显现，

2013

年三季度的数据显示， 寿险新单保

费同比增长

23.4%

，结束了连续两年的负增长。

近日，保监会副主席黄洪表示，人身险有望

在

2014

年实现费率全面市场化， 不仅如此，费

率市场化还将延伸至财产险、 商业车险费率形

成机制等。

这也意味着， 保险费率市场化改革依然是

2014

年保险业改革的重头戏。

松绑保险资金运用

2013

年

10

月，保监会下发《关于加强和改

进保险资金运用比例监管的通知 （征求意见

稿）》，新规提出了“多层次比例监管框架”概念。

同时，险资权益类投资上限有望从

25%

放开至

30%

，不动产投资比例放宽至

30%

。

截至

2013

年三季度末，保险公司资金运用

余额为

74158.9

亿元，较

2013

年初增长

8.2%

。

不久前， 保监会资金运用管理部副主任曹

德云曾表示， 中国已发行的保险资管产品累计

达

6333

亿元，保监会将设立保险资产管理业协

会，承接部分保险管理监管职能，加快保险资产

管理市场化改革进程。 这意味着保险业将大步

进军资管行业，逐鹿“大资管”时代。

证券时报记者获悉， 未来保监会将继续坚

持资金运用市场化改革的方向，在投资比例、投

资范围等领域实行更大、更彻底的开放。

加强“偿二代” 建设

2013

年

5

月，保监会下发了《中国第二代偿

付能力监管制度体系整体框架》。 保监会称，因

“偿一代” 体系所存在的风险种类覆盖不全面、

资产负债评估和资本要求与风险相关度不高等

问题日益难以适应保险业发展和监管的需要。

2013

年以来，据公开数据统计，我国已有

35

家险企获批增资超过

550

亿元，特别是年底

以来，因大幅扩张，险资面临偿付能力压力，更

是增资潮涌。

对于保险业市场化改革的思路， 保监会主

席项俊波总结为“放开前段，管住后端”，“管住

后端” 的一个重要措施是保监会正在建设中的

第二代偿付能力监管制度， 保监会将以此为核

心， 改造和完善符合我国国情的现代保险监管

体系。

2013

年，保监会在费率、险资投资、偿二代

方面改革均取得了一定成绩， 但改革的广度和

深度还不够。黄洪近日表示，保险业正面临制度

设计的机遇期。

对此， 业内人士预测，

2014

年保监会将继

续在三大改革中纵深拓展，激发市场活力，为保

险业的长期发展释放更多制度红利。

吴比较/制图
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