
微信版淘宝“微店” 低调出炉

该应用由移动导购公司“口袋购物”研发推出，主打熟人关系链交易

见习记者 刘筱攸

一款名为“微店”的应用本周低调

接入了微信。这款由移动导购公司“口

袋购物”推出的移动电商应用，可以通

过微信开店的方式， 在熟人关系链中

进行交易。

微型淘宝 威胁淘宝

“我们团队大半年前就开始研发

微店了，根据用户的反馈不断试错与

改进， 纯靠老用户的口碑吸引新用

户。 ”口袋购物创始人兼首席执行官

王珂用寥寥数语勾勒出微店低调的

发迹路。

这款酝酿了大半年的手机开店应

用， 可以定义为搭载在微信等社交平

台上的微型淘宝。 用户能突破地域与

时间的限制，在移动端（特别是手机）

管理店铺和购买商品。

据证券时报记者了解， 目前微店

已经实现新增订单推送、短信通知、扫

码输入快递单号、查看最近

30

天的销

售数据、每日订单成交额和访客统计、

查看客户的收货信息和历史购买数

据、 指定优惠给特定客户等常规供应

链管理功能。

资深电商人士、上市公司中青宝

旗下深圳中付通电子商务有限公司

副总裁张英杰表示，尽管微店在常规

功能的体验上不足以绞杀淘宝移动

端，而它对淘宝构成切实威胁主要在

于三点：一是将出口与入口搭载在社

交平台上； 二是病毒式开户与传播；

三是基于熟人关系链推出的创新型

支付。

首先， 微店将出入口搭建在社交

平台尤其是用户活跃度最高的微信

上。 卖家可以把商品一键分享至朋友

圈或推送至特定微信好友处， 还可以

分享至

QQ

空间、 腾讯微博、 新浪微

博； 买家可以通过上述平台分享的链

接点击进入店铺。

出口和入口都是目前中国人流密

度最大的社交平台， 微店可以获得的

客户流量不言而喻。

此外，记者发现，在微店应用中，

用户不需要绕道去

APP store

下载微

店应用， 只需要在朋友圈、 微博、

QQ

空间任意一处点击进入其好友分享的

微店页面，就可以在下方找到一个“我

也要开微店”的按钮，按下便跳转至微

店的开设页面。 这便是所谓的病毒式

开户与传播。

简而言之， 用户进入一个微店以

后，不仅可以购买商品，还可以直接开

设一家属于自己的网店。 值得一提的

是，开设微店只需要手机验证、身份证

录入、 银行卡绑定、 填写店铺简介四

步，整个过程耗时不到

5

分钟，不设门

槛，简易便捷。

张英杰称， 从微店的受众来源与

获客渠道不难发现， 微店玩的是熟人

关系链营销。 配合着关系链营销，微店

推出了有别于传统支付方式的邀约型

支付。

具体来说， 就是卖方主动把买方

指定的商品通过“微信收款”这个功能，

将付款页面推送至买方，买方按付款选

定付款方式和填写收货地址即可。

“这种支付方式是我夫人给我的

灵感。她经常找别人代购，这个过程需

要提供物品的型号、款式，并且与代购

者约定好价格。 而代购者通常会在购

买到相应物品后，跟我夫人确认，并且

告诉我夫人需要支付的价格。 我认为在

购物付款这个环节，由卖方来发起付款，

会使买方的用户体验更好， 也促进了下

一次交易的可能性。”王珂如是向记者解

释设计邀约型支付的初衷。

在目前的微店应用中， 买方的支付

手段包括支付宝和百度钱包； 而卖方可

以关联工、农、建、招、交、中信、浦发、民

生、平安九大行的银行卡（而且不需要开

通网银功能），交易款项

T+1

到账。

风控待考 不择阵营

由于尚处于上线初期，微店的功能还

不算十分完善，比如现在卖方在后台销售

管理中还不能看到每日访客与新增订单。

“这与服务器迁徙有关，微店的后台

功能将在近两日全部实现。 ”王珂称。

然而，这并不是微店最大的瑕疵，其

目前最严重的缺陷是支付制度对买方权

益的保障。

众所周知， 淘宝设置的支付宝，实

际上具备资金托管功能， 可以解决买卖

双方的信用问题；而微店暂时没有。 微店

直接让资金单向流入， 只能从道德层面

保障交易的公平， 支付的风控制度上存

在缺失。

“这一点（指卖方收到钱不发货）我

们目前还没有办法控制。 我们一开始做

的就是熟人营销， 所以设计的支付流程

靠买卖双方的社会关系自行维系。 ”王

珂说。

除此之外， 微店目前没有接入微信

“我的银行卡”一栏，不得不说是种遗憾。

业内人士认为，“我的银行卡” 目前已培

养起诸多微信用户的支付习惯， 成了微

信用户购物的入口， 如若后期能直连微

店，微店将如虎添翼。

目前微店能支持支付宝支付并分享

至新浪微博， 相当于微店同时联姻了腾

讯与阿里两大巨头。但这样的“和谐”能保

持多久并不好说，因为微信和淘宝曾经就

封杀了彼此的商户入口，将来微店被迫放

弃其中一派的入口，也在情理之中。

对此，王珂表示：“那是它们（腾讯和

阿里）的事情。 我只管做我的事情，把产

品雕琢得更精细，其他让市场去选择。 ”
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微店对淘宝有多大杀伤力?

见习记者 刘筱攸

购物口袋创始人王珂

，

这个

1984

年出生的大男生

，

正在做一件可能颠

覆阿里帝国的事情

。

日前

，

王珂率领一个

170

人的团

队推出了一个叫

“

微店

”

的

APP

，

大小

只有

18.1MB

。

微店的业务模式类似淘

宝

，

且比淘宝更适合在移动端扩散

，

因

为它将

O2O

（

线上至线下

）、

社交

、

电

商三层属性无缝黏合在一起

。

你可以把微店理解成一个微信版

的淘宝

，

一个让你一边玩着微信一边

买卖东西的应用软件

。

淘宝近两年才

从个人电脑端渐渐转战至移动端

，

而

微店一出生便定位于移动端

。

笔者认

为

，

从开店的低门槛

、

设店流程的简

易

、

店面入口病毒式扩散

、

卖家发起

的邀约型支付方式

、

直连社交平台

、

熟人关系链获客

，

都可以直观地看到

微店对移动端的辐射与掌控力

。

从买方角度

，

微店可以让用户在社

交和娱乐的同时完成购物和支付

；

而从

卖家来说

，

出口和入口均搭载在拥有海

量用户的社交平台上

，

客源的稳定性得

到保障

。

而更重要的是

，

身份隔离的买卖

双方有了交集地带

，

买方甚至可以通过

卖方的店面入口自设店铺

。

易观智库刚发布的互联网研报有这

样一段表述

：

移动互联网工具类

、

商务类

需求呈现明显的渗透趋势

，

即购物等需

求以功能的形式嵌入到社交

、

娱乐应用

之中

，

将有助于互联网企业培养其受众

支付习惯

———

这正是互联网应用真正可

怕之处

，

而微店无疑将这个可怕之处展

现得淋漓尽致

。

马化腾怎么也没想到

，

有一天会假

人之手向阿里发起猛烈狙击

。

笔者并没有危言耸听

。

微信的确正

试图凭借着社交平台积聚的几何倍数于

阿里的用户

，

撬动阿里想撬动的互联网

金融

（

包括经纪业务

、

理财产品代销及设

计

、

信贷业务

、

直接融资等

）、

智能生活

、

在线教育

、

远程医疗等等

。

笔者认为

，

拿到微信这张船票后

，

腾

讯成了一个最具杀伤力的

、

足以灭掉原

版的追随者

。

而之前被媒体炒得沸沸扬

扬的微信支付

、

微信和某某基金合作推

出类余额宝等

，

都没有这次王珂基于微

信推出的微店来得凶狠

。

因为支付宝钱包

、

余额宝只是阿里

主业上衍生出来的模式

，

腾讯若要复制

抄袭

，

马云口中酸两句也就算了

。

而如

今

，

腾讯以另外一种模式让阿里旗下的

数亿用户在微信平台上开店

，

就是走阿

里起家时走的老路

，

就是动到了阿里的

命根子

。

总而言之

，

微店就是打着微信开店

的旗号

，

收复淘宝的遗老遗少

，

并有望成

为马化腾狙击淘宝的最猛弹药

。

官兵/制图

爱建信托“哈尔滨信托计划”收官

证券时报记者 刘雁

耗时多年的爱建信托“哈尔滨信

托计划” 追索事件近日终于画上了

句号。

上海爱建股份近日发布公告称，

接子公司爱建信托报告，哈尔滨信托

计划已终止。 目前，该信托计划

1.69

亿元份额对应资产已落实。

作为爱建信托最后一个历史包

袱， 哈尔滨信托计划一直是外界关注

的焦点。 根据信托财产分配的议案，

爱建信托将以公司持有的约

1.69

亿

元信托计划份额对应获得哈尔滨相关

足额房产资产， 具体房产资产待经评

估资产价值后确定。

这一信托计划本为解决爱建系资

金漏洞而设立。上世纪末，爱建股份时

任部分高层不断通过挪用信托资金炒

股，导致巨额亏损。

彼时，为了弥补资金漏洞，公司将

这部分坏账以债权的名义转让给富豪

颜立燕， 并让爱建信托发行信托计划

融资， 共同开发位于哈尔滨的爱建新

城地产项目， 期待用地产项目的收益

弥补资金缺口。

然而，经过一系列复杂的股权变更，

该项目公司最终成为颜立燕绝对控股的

公司，留给爱建信托的则只有面积分别

为

13.5

万平方米和

16.4

万平方米的两

处房产。

直到

2011

年

6

月

17

日，这一案件

才最终走向明晰。 上海市第一中级人民

法院对爱建案件进行宣判，随后爱建股

份也公告了其与颜立燕之间就哈尔滨信

托计划的偿债协议。

此后，爱建展开了漫长的资产追索

之路。 目前，上述

1.69

亿元信托计划份

额对应资产已落实，公司与哈尔滨爱达

投资置业有限公司签署了 《商品房买卖

合同》及补充协议，哈爱达以其正在预售

中的

5

套商铺予以抵偿。

爱建股份称， 上述用于抵偿的

5

套

商铺总价

1.7

亿元。 待抵偿资产变现后，

超出

1.69

亿元部分的金额将归还上海

鹏慎投资有限公司（即为“哈尔滨信托计

划”专门设立的

SPV

公司，由爱建信托受

托管理）。

公司还称，由于上述

1.69

亿元信托

计划已计提资产减值准备， 相应的资产

减值准备将回冲， 可能会影响公司当期

损益。

收益畸高的理财产品

你敢买吗

证券时报记者 唐曜华

前几天有朋友收到一条短信

，

推荐她购买一款收益率高达

10.5%

～14%

的产品

，

资金投向国企河北融

投担保公司担保的地产项目

。

乍一看

，

这款产品比信托产品

更有优势

。

信托产品已经算是理财

产品中的

“

高富帅

”

了

，

门槛高

、

收益

率也高

（

能达到

9%

左右

），

而这款

产品的认购门槛为

20

万元

，

低于信

托计划的百万元门槛

，

收益率还明

显高于信托产品

。

由于有限合伙私募基金这两年

出事的不少

，

笔者的建议是

，

投资者

若遇到这类产品

，

最好带着放大镜

仔细研究风险大小

。

有限合伙私募基金之所以成为

去年以来违约事件出现的重灾区

，

与这类产品相对宽松的发行环境有

关

。

规模在

5

亿元以下的私募基金

，

基本上只要完成工商注册

，

张罗个

办公地点就可以拉客户了

。

此前某银行的飞单事件令人记

忆犹新

，

投资者通过该银行一位员

工购买的一款股权投资计划

，

到期

无法兑付

。

后来才知道资金早被挪

用于补民间借贷的窟窿

，

无法再追

回

。

虽然最终实现兑付

，

但这种机构

买单的情况可能很难再发生

，

最终

承担风险的还是投资者自己

。

去年深圳还发生过打着私募基

金名义向投资者募集资金

，

最后被

证明为庞式骗局的案例

。

当然

，

具体产品还得具体分析

。

前述产品有国企担保公司担保

，

相

对来说有一定保障

。

但担保只是一

个安全垫

，

关键还要看项目本身

。

房地产开发商的实力

、

项目的

盈利前景等都需要关注

，

比如房子

建好后好不好卖

；

如果是商业地产

项目的话

，

投资者则需考虑附近客

流量大小

、

商铺或写字楼建好后好

不好租出去等

。

只有开发商把房子卖出去或者

商铺

（

或写字楼

）

租出去的收益超过

融资成本

，

在产品到期时才可还本

付息

。

10.5%~14%

的收益率

，

再加上

其他成本

，

开放商的实际融资成本

可能超过

15%

。

这么高的融资成本

不是一般的企业能承受得起

。

其实

，

购买银行代销的有限合

伙私募基金相对有保障

，

因为银行

作为专业机构可以帮投资者筛选一

遍项目

。

但是去年年初银行已经被

禁止代销有限合伙私募基金了

，

目

前代销有限合伙私募基金的主要是

第三方理财机构

。

第三方理财机构

本来就实力弱小

，

指望它们在发生

风险时兜底基本不可能

。

近年来

，

越来越多的房地产企

业通过发行有限合伙私募基金进行

融资

，

其中包括一些不错的房地产

项目

。

但由于这类产品质量良莠不

齐

，

需要投资者仔细甄别项目风险

的高低

，

甚至核实资金是否真的用

于产品所描述的项目

。

相比较而言

，

有限合伙私募基

金的风险大于信托产品

，

信托产品

的风险大于银行理财产品

。

对公客户经理

成外资银行最缺人才

证券时报记者 蔡恺

近日，安永发布的《外资银行在

中国的未来发展方向》调查结果显

示，外资银行在中国普遍面临运营

挑战、监管挑战以及市场相关挑战。

而在运营挑战一项下，

38

位受访的

外资银行高管均表示，“吸引并留住

技术型人才” 为最高级别的挑战。

其中，对公客户经理、法律合规人才

以及风险管理人才在需求最大的

17

类银行职位中排名前

3

位。

一位不愿具名的外资行深圳分

行行长对证券时报记者表示，在银

行所有业务中，对公业务盈利占比

最大，因此优秀的对公客户经理十

分抢手。对于手头有丰富客户资源、

业务熟练、经验丰富的对公客户经

理，许多外资行都表示愿意高薪挖

角，但这类人才实在是抢手。

至于法律合规人才和风险管理

人才， 上述外资行深圳分行行长表

示， 随着中国银行业监管趋严以及

法规不断更新， 外资行在拓展业务

的同时也将更重视合规； 另外随着

贷款业务量增大，中、后台的风险管

理队伍也应及时补充人手， 以防范

坏账。

不过，有业内人士表示，相对中

资银行，外资银行由于进入中国市场

较晚、 品牌知名度比中资行低等因

素， 在吸收人才方面一直处于劣势。

恒生中国行长林伟中近期在接受记

者专访时也曾表示，外资行高管对于

人才短缺一直很头疼， 他们一直想

方设法吸引人才， 例如从中资行高

薪挖角， 以及通过管理培训生计划

从大学毕业生中挑选人才等。

华侨银行成立第一只

人民币股权投资基金

� � � �昨日，华侨银行宣布其在中国

的第一只人民币股权投资基金———

华侨星城（上海）股权投资基金（以

下简称“华侨星城”）正式成立。

作为上海合格境外有限合伙人

（

QFLP

）试点，华侨银行获得

1

亿美

元

QFLP

额度并在上海设立两家股

权投资机构， 分别是华侨星城 （上

海） 股权投资基金和华侨星城 （上

海）股权投资管理有限公司。通过华

侨星城， 华侨银行在开展直投业务

时将不再面临境外私募基金在投资

中国国内公司时的结汇问题。

（赵缜言）

北京银行

发布“国际金融通” 品牌

� � � �昨日，北京银行支持对外贸易、

助力企业走出去暨环球金融服务品

牌发布仪式在京举行， 北京银行正

式推出环球金融服务品牌———“国

际金融通”。

“国际金融通”是涵盖贸易融

资、对外投资、工程承包、结算、财富

管理在内的本外币一体化的综合金

融服务品牌， 旨在支持我国对外贸

易，助力企业走出去，服务实体经济

发展。

（刘征）

理财赢家

Ｒoad to Win


