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南方现金通一日售罄

据来自南方基金内部消息称，凭

借着产品设计和发行渠道的创新优

势，南方现金通货币基金首发一日（即

1

月

16

日）顺利发行完毕，今日不再

开放认购。

与以往基金的募集方式不同，南

方现金通在南方基金的官网直销平台

“南方

e

站通”发行，投资者可直接登

录南方基金官网进行认购。 业内人士

表示， 此次南方将新基金的发行定位

在自家的直销平台， 其中一个原因是

出于对自有平台的信心。据了解，南方

e

站通是国内首个在全国范围内可以

进行基金网上交易的系统， 目前还具

备了余额理财、

e

智定投等功能。

（方丽）

烧钱抢客 支付宝微信争夺战掀高潮

理财通推出给支付宝带来竞争压力

证券时报记者 蔡恺

近日移动支付巨头支付宝和微信

的用户争夺战高潮迭起，连续几个月

来，双方已在打车、零售等领域展开了

激烈的近身肉搏，不惜以大力度的返

利来吸引用户。 随着微信理财服务的

推出，这种用户争夺战更是达到了白

热化阶段。

“烧钱” 拉拢打车族

随着支付宝钱包和微信相继推出

打车支付优惠活动，双方对移动支付

用户的争夺战进入刺刀见红阶段。 从

1

月

15

日开始，继北京之后，支付宝

联合“快的打车”在上海悄然启动支付

业务拓展，支付宝派人驻守推广点，为

的士司机安装手机支付宝钱包，打印

收款用的二维码。 据了解，快的打车

和支付宝开展大规模的推广活动，向

使用支付宝钱包付款的乘客及的士司

机提供一定金额的“奖励”。

无独有偶，

1

月

10

日， 腾讯入股

的嘀嘀打车也悄悄在一线城市启动推

广活动，在微信或嘀嘀打车软件内使

用微信支付，可获得

10

元的车费减免

优惠，更有免单的名额。

不难看出，快的打车和嘀嘀打车

如此“烧钱”抢用户的背后，是支付宝

和微信支付在争抢用户。 同时，如果

能把打车族的支付习惯培养起来，也

有利于这两家第三方支付拓展更多

线下应用场景和商户，进一步“黏”住

用户。

除了在打车市场的拉锯战，双方

还在零售市场开辟了第二战场。近日，

继美宜佳之后，红旗连锁、华东的“喜

士多”、华南的“喜市多”这三大便利店

品牌也全面支持支付宝钱包的“条码

支付”应用。 至此，全国支持支付宝条

码支付的便利店增至约

8000

家。

“很快，

7-Eleven

也会接入我们

的条码支付应用。 ”一位不愿具名的

支付宝内部人士向证券时报记者表

示， 支付宝已经在和一些超市商户接

洽，条码支付有望迅速在零售业普及，

这主要是因为条码支付的流程简单、

免去收银员找零的麻烦。

支付宝新业务部总经理王丽娟表

示，支付宝钱包超过

1

亿的用户以及

账户绑定了银行卡，构成了一个庞大

的拥有现金流的群体，这种优势受到

很多商家认可。

虽然起步时间较晚，但微信支付

拓展商户的速度也令支付宝倍感压

力。去年年底，海底捞火锅宣布接入微

信支付扫码支付。今年

1

月

3

日，

7

天

连锁酒店的微信公众账号和分店也接

入了微信支付。 近日，去哪儿网的移

动客户端也开始与微信支付合作。

一位不愿具名的便利店高管告诉

记者，不管是支付宝还是微信支付，该

公司都会考虑合作，一方面支付宝具

有用户数目巨大的优势，至于微信支

付，虽然目前用户量还难与支付宝比

拼，但微信是当前最流行的社交平台，

也是营销推广的强大平台。

不过，从目前态势看，在商户拓展

方面支付宝暂时领先。 据前述支付宝

人士分析，这得益于支付宝背靠淘宝

和天猫的优势，由于后两者有存量合

作商户，只需要商户的线下收银系统

配合改造就能接入支付宝钱包，拓展

速度自然比微信快。

艾瑞咨询高级分析师王维东表

示， 接下来支付宝和微信支付的竞争

将更集中于零售类的小额支付场景，

因为零售类消费量大，消费频率高，十

分适合移动支付的应用。

理财通对撼余额宝

据了解，微信用户数量早已超过

6

亿，而支付宝钱包用户数超过

1

亿。

业内人士普遍认为，支付宝担心的是

微信用户转化为微信支付用户的潜

力， 这需要微信想方设法让更多用户

绑定银行卡。 然而最近，支付宝的这

种担心正加速转化为现实。

1

月

15

日晚，就在支付宝宣布余

额宝规模超过

2500

亿元后不久，微信

的货币基金理财产品“理财通”悄悄上

线，且第一期产品在短短半天时间内

额度就被一抢而空。 这马上引起了支

付宝的高度关注。

虽然微信方面没有对外透露理

财通的销售数据以及新增绑卡人

数，但王维东认为，理财通的推出肯

定会显著增加微信用户的绑卡人数，

并通过微信用户之间的口耳相传扩大

影响。

证券时报记者注意到，理财通推

出后，不少用户第一时间对比的是该

产品与余额宝的收益，但两者由于性

质接近，收益率仅相差零点几个百分

点。 对此，一位微信支付业务相关人

士透露，接下来理财通可能会用返利

的手段吸引更多用户购买。

但前述支付宝人士表示，对于支

付宝和微信来说， 余额宝和理财通

只是一种增值服务，一种“黏”住用

户的手段， 收益率孰高孰低并不重

要，“更重要的是看谁的支付更快捷、

更安全”。

据了解，购买理财通的过程，采用

的是类似网页版快捷支付模式，即微

信后台的财付通系统与银行直连，直

接从银行卡转入理财，转出同理，但余

额宝除了前述模式外，还有通过支付

宝账户余额转入的模式。

对此，微信支付人士称，之所以

微信理财通只采用银行到理财账户

的直接转入模式，是担心如果通过财

付通余额账户转入会增加一道交易

风险，也不利于精简支付流程、提高

支付体验。不过，支付宝人士则认为，

余额宝为用户提供了多一种模式的

选择， 毕竟支付宝用户经常网购，很

多用户养成了在支付宝账户留存资金

的习惯。

有趣的是，一方面，微信跟风推出

了“类余额宝”理财服务，另一方面，近

期支付宝钱包

8.0

版本推出后， 也有

支付业人士质疑支付宝“抄”了微信的

界面设计，称“很像微信”。

电商行业人士表示， 至于支付安

全性方面，两者的设计本来就很雷同。

首先， 双方都为理财金额的潜在被盗

风险设置了赔付机制；其次，在密码安

全上， 在原有的支付密码基础上两者

均可设置独立启动密码。

王维东认为， 随着竞争愈演愈

烈， 第三方支付的功能和服务会明显

趋同。但作为一款支付产品，制胜关键

是如何让用户用的放心，“普通用户无

法理解专业的支付原理， 因此微信和

支付宝未来都应该在用户教育上多下

功夫”。

国元证券下调

一子公司投资规模

国元证券今日公告， 因触及公司

风控指标预警线， 公司董事会决定减

少国元创新投资有限公司的投资规

模，

2014

年不超过

10

亿元。

国元证券董事会还审议通过了使

用闲置募集资金

8

亿元暂时补充流动

资金，并约定使用期限自年

1

月

16

日

起不超过

12

个月，到期及时归还至募

集资金专用账户。

国元证券董事会还同意该公司

2014

年度以自有资金从事自营投资

总规模不超过

65

亿元。 其中，固定收

益类投资规模不超过

45

亿元；权益类

投资规模不超过

20

亿元。 （桂衍民）

“三马”战金融

中国平安互联网金融战略亮剑

证券时报记者 刘雁

马云旗下支付宝与马化腾旗下微

信支付厮杀正酣时， 马明哲也不甘寂

寞，适时推出了“壹钱包”，加入了争夺

互联网金融客户的战场。

马明哲很谦虚。他说，平安是互联

网金融新来的 “小伙伴”， 将向

BAT

（百度、阿里和腾讯）等前辈学习，多元

互补。 谦虚背后是很大的野心， 拥有

8000

万金融客户的中国平安加入战

团， 使原本属于二马的战争变成三马

争夺，大戏精彩纷呈。

昨日中国平安正式推出“壹钱包”

测试版，并首次公开“

1333

”社交金融

服务平台战略，与此同时，作为中国平

安互联网金融的核心团队———“五虎

将”也首次集体公开亮相。

马明哲详解“1333”战略

“平安和

BAT

等前辈绝不是竞争

的关系，而是各有特色、相互补充，就

像现在大家都有

2

张

～3

张信用卡，甚

至更多，”马明哲解释说，“虽然每张信

用卡基本功能相似， 但每张卡都各有

不同用途，互不影响。 ”

据他介绍， 中国平安未来将坚持

“两条腿走路”： 一方面推动保险客户

迁徙到银行和资产管理。 同时推动传

统金融业务的远程化服务， 提高互联

网应用水平；另一方面，平安的互联网

金融将立足于社交金融。

马明哲首次对外披露了平安在互

联网金融的“

1333

”战略，即依托

1

个

钱包———壹钱包；实现

3

大功能：管理

财富、管理健康、管理生活；覆盖

3

层

用户———平安员工、平安客户、社会大

众；历经

3

个阶段：基础整合、金融整

合、服务整合。

根据战略部署， 未来平安的互联

网金融平台将着力打造管理财富、管

理健康、管理生活三大核心功能，实现

与用户的高频互动。并从生活到金融，

推动非传统金融客户转化和迁徙成为

金融客户。

壹钱包测试版上线

作为“

1333

”战略的重要一环，“壹

钱包”测试版已于昨日正式上线，这款

由平安付负责开发的移动互联网服务

终端在集团层面获得了空前重视，各

家子公司均有拓展任务。

据“平安付”董事长王洁凤介绍，此

次推出的壹钱包测试版主要具备转账

支付和社交聊天功能， 随着壹钱包产

品进一步升级， 平安的金融全牌照优

势将让壹钱包的功能拥有更多可能。

“未来通过壹钱包，用户将能够投

资平安旗下及各家金融机构的金融产

品。 ”王洁凤称。

在业内人士看来， 作为一家金控

集团， 中国平安此举显然是为了抓住

互联网金融发展的契机， 将金融更好

地与互联网融合。

“五虎将”首次集体亮相

值得注意的是， 作为平安互联网

金融核心团队，“五虎将” 首次集体公

开亮相。 他们分别为中国平安集团首

席运营官 （

COO

） 兼首席信息执行官

（

CIO

）陈心颖、陆金所董事长计葵生、

“平安付”董事长兼

CEO

王洁凤、平安

健康险董事长兼

CEO

王涛、平安金融

科技董事长吴世雄。

中国平安表示，“五虎将”具有“互

联网”

+

“国际化”两大特点，这是平安近

年来引进的以外脑为主的豪华阵容。

以计葵生为例，先后担任麦肯锡

公司全球资深董事、 台湾台新金融

控股公司运营长。

2011

年

12

月起，计

葵生出任陆金所董事长至今，

2013

年他引领的陆金所

P2P

（网贷）业务

发展迅速。

而吴世雄在业内享有 “科技营销

黄埔军校校长”之称，他曾在英特尔、

微软等多家信息技术（

IT

）企业担任高

管，并担任过

eBay

易趣

CEO

。

“诚至金开1号”信托财产变现难

中诚信托:不排除走诉讼程序

证券时报记者 安辉 刘雁

因陷入“兑付危机”而备受关注的

中诚信托， 昨日向投资者发布了 “问

题” 信托产品去年第四季度的管理报

告。报告显示，截至

2013

年底，融资方

振富能源公司累计使用信托资金

30.3

亿元， 而信托计划相关账户余额为

566.94

万元。

这款名为“诚至金开

1

号”的信托

产品近来因信托财产变现困难而卷入

了兑付危机。 中诚信托在最新管理报

告中称， 该产品信托财产在清算前变

现还存在不确定性， 将继续在法律法

规框架下积极推动相关事项的解决。

与去年

12

月

20

日临时报告的表述相

比，中诚信托增加了“不排除通过诉讼

方式向相关主体主张权利”的表述。

此外，证券时报记者获悉，购买上

述产品的部分投资者正在考虑奔赴工

行私人银行总部， 沟通即将到来的兑

付事宜。

信托财产变现存不确定性

上述管理报告称， 信托计划预计

存续期限将于

2014

年

1

月

31

日届

满， 但信托财产在这之前变现还存在

不确定性。 截至

2013

年底，该信托计

划共支付保管银行保管费和代收付银

行代收付费用合计

6495

万元，支付其

他信托费用

7063

万元，分配信托净收

益

6.71

亿元。

从报告上看， 项目进展上并无实

质性变化， 相关信托财产天然的瑕疵

依然存在， 长达

3

年的采矿权之争并

未获得解决。

据报告披露，融资方王于锁、王平

彦、 振富能源公司未按期足额向受托

人支付股权维持费， 信托专户共计仅

收到其划付的股权维持费

8315.45

万

元。同时，融资方欠付的股权维持费金

额达

5.19

亿元，并未按照受托人发送

的通知提前支付股权转让价款。

截至去年底， 作为信托财产的交

城神宇煤矿换领长期采矿权证申请，

仍未得到山西省国土厅批复； 而作为

另一项信托财产， 白家峁煤矿的整合

报批手续仍在办理当中， 但仍未得到

政府的批复。

值得一提的是， 振富能源公司所

持有的内蒙煤矿

100%

股权已经转让，

目前股权受让方已经向该公司支付转

让价款

2.6

亿元，尚有

9000

万元转让

款未予支付。

根据上述报告，去年四季度振富能

源公司及其关联公司未新增诉讼案件。

截至

2013

年

12

月

31

日， 振富能源公

司及其下属公司共涉及

8

起诉讼。

不排除走诉讼程序

中诚信托在报告中表示， 该产品

信托财产在

1

月

31

日前变现还存在

不确定性， 不排除通过诉讼方式向相

关主体主张权利， 以最大限度维护受

益人的利益。

尽管如此， 中诚信托仍在推动这

一兑付危机的化解。 据了解，

2013

年

四季度中诚信托曾多次召开专题会

议， 讨论振富能源公司及关联公司融

资风险化解问题， 并就目前所面临的

问题与相关部门进行协调， 但目前均

未取得具体进展。

不过， 中诚信托告诉投资者，已

与部分民间债权人进行了积极沟通，

部分民间债权人表态愿意配合受托

人化解振富能源公司及关联公司融资

风险。

“目前我们正在与相关方积极协

商，若有最新进展，受托人将及时向投

资者进行披露。 ”中诚信托称。

官兵/漫画

2013年中华区

并购总值创12年来新高

据并购市场资讯（

Mergermarket

）

统计，

2013

年中国内地及香港并购市

场共达成

1062

单交易， 交易总值达

1857

亿美元 ， 同比

2012

年增长

21.8%

； 交易总值与交易总量双双创

下

2001

年以来的新高。

2013

年并购财务顾问业务方面，

中信证券以

294

亿美元位列交易总值

榜首； 瑞银则在交易总量排名中名列

首位。

统计显示，自

2009

年以来，中国

内地及香港市场交易在亚太区并购市

场的份额持续保持增长。

2013

年中国

内地及香港并购交易总值在亚太区并

购交易总值中占比达

41.6%

。 与之相

比，

2009

年这一数字仅为

28.5%

。

据悉， 得益于双汇国际对美企

Smithfield Foods

价值

69

亿美元的收

购交易，

2013

年中国内地及香港企业

境外并购交易总值达到

691

亿美元，

创下了并购市场资讯

2001

年有记录

以来的历史新高，并较

2012

年

600

亿

美元的总值增长

15.2%

。

2013

年外商在中国内地及香港

并购交易总量达

176

单， 较

2012

年

总量增加

18

单； 但

235

亿美元的交

易总值仍基本持平于

2012

年总值，

同比微跌

2.8%

。 这表明

2013

年外资

境内并购活动仍保持活跃，但投资额

有所减少。 （游芸芸）
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