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越滚越大的三角债：应收账款融资还有多远

证券时报记者 孙璐璐

不少人说

，

过去几年

，

中国经济高

速增长

，

主要靠的是房地产拉动

。

如今

多数地方的房地产行业褪去了昔日的

光环

，

这对经济来说可谓牵一发而动

全身

，

连带着房地产的上下游行业同

样感受阵阵寒意

。

我的父亲在东部沿海的一个三线

城市从事建材生意

，

干这一行已有

10

多年时间

。

每逢临近年关

，

工人们准备

放假返乡

，

父亲一年中最犯愁的时候

就到了

。

在建筑行业里

，

赊账

、

三角债是最

为常见的现象

，

一手交钱一手交货的

事情很少存在

。

建筑公司和各个供货

商签订合同后

，

一般都是按季结算一

定比例的项目款

，

待工程结束后结清

剩余钱款

。

不过

，

白纸黑字的合同虽然写清

了付款的规则

，

但实际情况却并非如

此

。

对于作为乙方的供货商来说

，

一年

之计在于

“

年关

”，

这是辛苦一年来回

收钱款的重要日子

。

按照行话

，

乙方收

钱的过程叫做

“

要账

”。

一个

“

要

”

字

，

道

尽了令人哭笑不得的无奈

。

年复一年

，

进入腊月二十之后

，

都

是父亲出门去各个建筑公司要账的日

子

。

要账的前几日一般只是做铺垫

，

去

摸一摸年底建筑公司放款的态度

，

临

近腊月二十九的两三天才是重中之

重

。

听父亲多年来的描述

，

通常都是一

群供货商挤在建筑公司的财务部

，

一

等就是大半天

，

临了各家要个一星半

点的钱

，

再转战另一家建筑公司去要

账

……

但随着近两三年房地产的不景

气

，

带动上下游行业的三角债越积越

多

。

以前父亲每到年底一般是去要当

年的账

，

这两三年却逐渐变成要一两

年前的账

。

不仅是三角债的

“

雪球

”

越滚越

大

，

还债的方式也不断翻新花样

，

从以

前的打款转账到承兑汇票

，

再到现在

的

“

以物抵债

”。

说到以物抵债

，

这两三年来父亲

陆续收到过酒

、

大米

，

甚至还有床单四

件套来冲抵赊账

。

对于要账的乙方来

说

，

选择以何种方式回收赊账并无多

少的自主空间

，

要么就是忍受赊账继

续延期

，

要么就要接受甲方给出的以

物抵债的还款方式

，

而且这类

“

物

”

的

价格通常不菲

。

父亲大年二十九上午

就接到一家建筑公司的电话

，

说可以

“

分点钱

”，

还清前年的项目款

。

其实也

就剩下

8000

多块的账

，

但就连这点

钱

，

建筑公司也要求其中的

3000

块要

用大米抵债

。

大米的价格是多少呢

？

一

斤

30

块

！

按照父亲的话

，

搁在古代

，

这

简直就是

“

进贡皇粮

”。

我曾多次疑问

，

既然甲方未按合

同履行付款义务

，

为什么就不能诉诸

法律讨回应收账款

，

以免遭遇以物抵

债这种霸王条款

？

父亲的答复是

，

小城

市里做生意靠的是人情关系维系

，

尤

其是在早已充分竞争的行业里

，

诉诸

法律去要账

，

就意味着断了一个今后

的生意

，

这是不得已而为之的下下策

。

不过

，

经商之人都会权衡一个选

择的成本与收益

，

之前不诉诸法律回

收账款多是考虑未来潜在的生意仍有

利可图

，

当未来变得渺茫时

，

守住现有

成果按兵不动则成为最优策略

。

听父

亲说

，

去年以来

，

越来越多的供货商都

缩减了生意规模

，

讨回以前的赊账成

为最主要的工作

，

相应的

，

诉诸法律要

账的也越来越多

。

据业内人士粗略估计

，

全国企业

应收账款规模早已达到

20

万亿

。

大规

模的应收账款也积聚着巨大风险

，

政

府希望通过发展应收账款融资解决企

业现金流短缺

、

化解应收账款风险的

出发点是很好的

。

但对于不少的小微

企业来说

，

帮助究竟有多大

？

仍是一个

大大的问号

。

仅从建筑行业来看

，

实际

中的应收账款有着还款时间不稳定

、

还款规模难预测的特点

；

若赶上行业

不景气

，

甲方耍赖以物抵债

，

金融机构

如何认定这部分冲抵账款

，

如何风险

定价等都是难处理的问题

。

饭桌上的“跑路” 传闻

证券时报记者 刘宝兴

“

今年的债很难收回来

。 ”

在我

老家江西省赣州市某县城

，

春节前

还钱是个惯例

。

但今年春节

，

我身边

的亲友普遍反映催人还钱比 往 年

难

，

亲友聚会的饭桌上

，

关于

“

某某

跑路

”、“

某某欠债不还

”

的讨论成为

热点话题

。

我身边的亲友有做装修

、

做窗帘

、

做五金贸易的个体户

，

也有公务员以

及在外务工人员

，

因为亲友之间以及

与客户间的你来我往中

，

涉及建房买

房

、

房屋装修

、

红白喜事

、

家人生大病

以及生意买卖等

，

总会发生一些借贷

关系

，

而且这些欠债比较零散

，

金额从

几千元到几十万元不等

。

其中一位亲友

，

去年他经朋友介

绍

，

共计放出几十万元分别给做钨矿

（

当地钨矿是重要的矿产资源

）、

做房

地产的老板

，

自己收一些利息

。

但今年

春节前

，

他打电话催债

，

这些老板都不

接电话或者关机

，

哪怕接通电话也推

托说行业不好

，

今年没赚钱

。

介绍他放

债的朋友也表示自己放出去的钱很多

收不回来

。

实际上

，

我所在县城是江西省人

口超过

100

万的一个人口大县

，

当地

每年在外务工人员超过

30

万

，

务工收

入是当地人的一大收入来源

。

而本地

的产业主要是有色金属

、

机械电子

、

纺

织服装和食品加工等

，

其中钨矿是当

地的重要矿产资源

。

当地有传闻称

，

去

年有企业老板投资钨矿失败牵累了不

少民间借贷款

。

据悉

，

在

2008

年曾有

人通过囤积钨矿抄底而赚钱

，

去年也

有人效仿

，

但因钨矿价格下跌

，

目前这

批人亏损严重

。

另有一位做装修生意的亲友表

示

，

去年十几万元的欠债

，

今年春节前

只收回几万

，

而往年总能收回一半左

右

。

据他介绍

，

欠债不还者的理由五花

八门

，

比如家人生了大病耗尽了储蓄

，

孩

子上学

、

贷款买房压力很大等

。

对他而

言

，

因为现在市场竞争者多

，

装修生意利

润变低

，

这些欠债如果收不回来

，

意味着

他去年一年白干

，

而自己欠上游的货款

也没办法还清

，

为此

，

他还得向亲友借钱

来还货款

。

民间借贷欠债难收

，

侧面反映了当

地矿业

、

房地产业以及其他一些房地产

衍生行业的

“

赚钱难

”

问题

。

有本地法院

执行局人士透露

，

当地法院去年执行案

件数量比上一年增加了

40%

，

而相邻的

某县城法院同比则增加了

60%

，

其中不

少属于民间借贷纠纷案

。

山东西部男女比例失调

娶妻成本3年增长数倍

证券时报记者 李东亮

在重男轻女相对严重的山东省

，

由于成年男女比例失调

，

造成农村男

孩子娶妻成本一路飙升

，

3

年时间从

不到

4

万元

，

增至目前的

40

万元

。

造

成一人娶妻

，

家族皆受穷的局面

。

娶不起媳妇的窘况

目前

，

山东西部农村娶妻成本包

括了屋院

、

见面礼

、

彩礼以及其他费

用

，

合计

40

万

，

如果女方条件较好

，

还

要求在县城购买价格在

30

万元左右

的房子

（

就不必在家建房

），

外加价值

10

万元左右的小轿车一辆

，

娶妻成本

就会飙至

60

万元

。

在大城市

，

60

万元也许算不了什

么

，

可这是在山东的西部农村

。

一位农

民给记者算了一笔账

，

目前山东西部

人均土地不足一亩

，

一亩土地每年纯

收入约

1500

元

，

也就是说一个由爷

爷

、

奶奶

、

父亲

、

母亲和孩子组成了五

口之家

，

全家土地年收入不足

7500

元

，

攒够

40

万元需要

53

年

。

不过

，

面对昂贵的娶妻成本

，

农村

人也不是完全没有办法

。

一是找七大

姑八大姨去凑

，

二是进城务工

。

亲戚孩

子娶妻

，

家族和亲戚一块凑钱是山东

的传统

。

但大面积进城务工却是近

10

年的事情

。

目 前 农 村 孩 子 一 般 有 两 个 出

路

：

一是考上大学拿到城市入场券

，

按照城市习俗娶妻

；

二是直接从初

中或者高中辍学

，

选择进城务工

，

赚

钱娶媳妇

。

记者调查结果显示

，

山东西部农

村进城务工的

18

岁以上青壮年遍布

大江南北

，

这些年逐步由南方转移到中

部和北方

，

原因是南方打工收入优势较

北方逐年下降

，

而北方又离家较近

。

不过

，

山东西部农村青年进城务工

收入大同小异

，

基本在每年

3

万元

～5

万

元之间

。

但是

，

如果从

18

岁进城务工到

22

岁结婚

，

每个青年只能实现

15

万左

右的收入

，

这就要求青年的父辈同样需

要进城务工

。

这个一般文化水平不高的

壮年群体

，

收入与青年也大同小异

，

只

是就业岗位多为户外体力工种

，

而青年

大多进厂从事需要体力和脑力相结合的

工作

。

在青年

40

万元娶妻成本中

，

父辈壮

年和子辈青年进城务工收入需要达到一

半以上

，

方能从家族成员募得另外一半

资金

。

重男轻女酿成的恶果

之所以出现男青年娶妻成本

3

年暴

涨

9

倍的情况

，

源自计划生育叠加重男

轻女的观念

。

在

1995

年左右

，

正值农村重男轻女

观念与国家计划生育政策冲突的顶峰

。

彼时国家推行提倡一胎的计划生育政

策

，

而山东西部农村则存在

“

不孝有三

，

无后为大

”

的观念

。

这就出现一种极为罕见

、

残忍的现

象

，

为数不少的怀孕初期的孕妇纷纷到

不正规的医院检查所怀的是男孩还是女

孩

。

如果是男孩则保留

，

如果是女孩直接

打掉

。

20

年后的今天

，

这类行为终酿恶

果

。

山东西部农村的一位镇长告诉证券

时报记者

，

当地男孩与女孩的比例至少

是

130∶100

。

这就意味着

，

至少三成男青

年要么打光棍

，

要么去找外地女孩

。

彩礼钱节节攀升

儿子几成家庭负债

证券时报记者 曾福斌

对于许多来自农村的年轻人来

说

，

平时在外工作

，

过年才回家

，

春节

假期成了相亲

、

结婚的集中时间段

。

而

说到结婚

，

就不得不谈到彩礼钱

。

在我的老家江西于都县

，

婚嫁相

对比较传统

，

如果双方都是当地人

，

按

照当地习俗

，

彩礼钱是必不可少的

，

具

体数额则由双方父母商定

。

随着房价

、

物价上涨

，

娶亲彩礼钱

节节攀升

。

在

2000

年初

，

老家娶个媳

妇彩礼钱还不到

1

万元

，

2007

年之后

彩礼钱大幅攀升

，

如今达到

15

万元左

右

，

高的则超过

20

万

，

达到甚至超过

了在县城买套新房的首付款

。

不少在城市打工的年轻人

，

攒钱

的速度还比不上彩礼钱的增速

，

本来

想多赚点钱

，

结果发现越工作越娶不

起媳妇

。

于是男孩早一年结婚可以省

几万块钱

，

女孩早些嫁人有利于谈个

好彩礼

。

结果是

，

不少农村的男孩

、

女

孩一成年便开始考虑结婚问题

。

高企的彩礼钱使得我们家乡流

行一种说法

：

谁家未嫁的女儿多

，

谁

家资产就多

，

谁家儿子多

，

谁家便负

债累累

。

然而

，

高彩礼导致的结果之一是

，

不

少家庭在孩子娶媳妇后

，

手头就不剩什

么钱

，

甚至是一身负债

，

有的家庭为娶媳

妇还不惜借高利贷

。

其次

，

高价的彩礼钱也是一些大男

子主义产生的重要原因

，

吃人嘴软

，

拿

人手短

，

妻子从过门的那一天起

，

与丈

夫地位便不是平等的

。

结婚后一旦发生

争吵

，

彩礼钱便容易成为男方的一个无

形的筹码

。

虽然彩礼钱导致了不少问题

，

但是

彩礼钱该不该收呢

，

多少才是合适的呢

？

并没有定论

。

按照农村的传统观念

，

如果

嫁女儿不收彩礼钱

，

对父母是不公平的

，

因为一般农村是养儿防老

，

父母老了主

要由儿子儿媳赡养

，

而嫁出去的女儿如

泼出去的水

。

因此

，

在嫁女儿时获得一笔

一定数额的彩礼钱就是合理的

，

也是对

父母养育之恩的一点报答

。

实际上

，

彩礼钱的收取主要是由经

济发展水平决定的

，

越落后的地区越普

遍

，

经济发展越好的地区则越少

。

当有一

天农村嫁女儿彩礼钱只是象征意义

，

而

不是年年攀升

、

价格高昂的时候

，

那农村

的生活水平也就大幅提升了

。

一家传统民企衰落路径

证券时报记者 赵春燕

一边是新兴经济企业的蓬勃发

展

，

另一边是传统行业企业的衰落

，

而

在一些北方省份

，

不少企业面临后者

的境况

。

我的家乡河南巩义市是一个传统

工业聚集地

，

自小的生长环境中

，

能明

显感觉到地方经济繁荣对小城居民生

活带来的各种便利

。

但是

，

多数传统企

业的命运注定会被裹挟进行业发展的

大势中

，

传统行业产能过剩等问题近

几年逐步暴露出来

。

在我家乡

，

铝厂

、

钢铁厂这些昔日

很赚钱的大小企业经营状况每况愈

下

，

而那些曾经很

“

暴利

”

的小煤矿亦

在兼并重组的浪潮中逐步关停

。

民营

企业飞龙铸造厂

（

化名

）

的衰落仅是其

中一个缩影

。

“

已经一年多了

，

工资一直没发

。”

一年前从公职退休的老杨来到飞龙铸

造厂工作

，

但截至目前还没有领到过

工资

，

而一年多未发工资的情况亦出

现在这个厂多数工人身上

。

飞龙铸造厂规模不大

，

坐落于

小镇上

，

主营

“

铸造钢件销售

，

金属

材料及制品销售等

”，

注册资本不到

亿元

，

但也算是地方上的支柱企业

，

曾为小镇周边区域民工就业作出不小

贡献

，

但现在却成为长期发不出工资

的雇主

。

目前

，

在一些传统行业占据主导

地位的城市

，

有的原本能解决大量人

口就业的传统企业已难以保证工人

工资足额发放

，

长期未能给工人发出

工资的企业亦非少数

。

但是对于飞龙

铸造厂工人而言

，

换个工作又能怎么

样

？

举目望去

，

周边的企业境况大致

如此

。

但有别于其他诸多同类行业因为产

品滞销而造成的困境

，

飞龙铸造厂因为

产品有一定稀缺性

，

一直不愁销路

，

但却

无资金购买原料

。

据了解

，

相互担保

、

民

间借贷以及银行抽贷的原因将该厂一步

一步拖入今日境地

。

企业间担保为第一劫

，

几年前

，

一家

和飞龙铸造厂有担保关系的企业陷入债

务危机

，

飞龙铸造厂被迫履行担保义务

，

还了部分债务

，

但自己付出的这笔资金

却成了坏账

；

该企业还借了民间资本做

银行贷款续贷的过桥资金

，

但银行收回

借款之后

，

却未发放新的贷款

，

由此资金

链逐步趋紧

……

眼下

，

即便是产品销路不愁

，

但较

大的资金缺口已让企业足够煎熬

，

目前

飞龙铸造厂正期待着被大企业兼并的

机会

。
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