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奥飞动漫实施定增

完善泛娱乐生态系统

证券时报记者 李曼宁

奥飞动漫

(002292)3

月

3

日

晚间发布公告，以

25.97

元

/

股向

四月星空股东周靖淇、董志凌

等非公开发行

1262.43

万股，

并支付现金

5.76

亿元，合计作

价

9.04

亿元收购四月星空

100%

股权；同时募集配套资金

不超过

9.04

亿元。此次新增的

1262.43

万股即将于

3

月

8

日

上市。 本次发行前后，公司控

股股东未发生改变。

回溯该交易，标的公司四

月星空为国内领先的原创动

漫网络平台运营企业。 收购完

成后，公司自身

IP

矩阵体系将

延伸至互联网平台动漫版权

业务。

奥飞动漫表示，四月星空

拥有的优秀动漫

IP

将陆续开

发成为动画及动漫作品， 并与上

市公司的品牌运营、 衍生品和消

费品等多条产业链相互协作，从

而促进上市公司业务发展。同时，

借助于四月星空的作品主要面向

K12

以上的消费者， 上市公司也

将突破

K12

以下年龄消费者转

变成为全年龄层级， 从而进一步

促进上市公司业务发展。

围绕“以

IP

为核心的泛娱乐

生态系统”战略，奥飞动漫

2015

年实施了多笔重大投资， 如参股

顺荣三七、 入股掌阅书城和灵龙

集团、投资诺亦腾和

TVR

等虚拟

现实公司等， 公司进一步完善了

自身

IP

矩阵体系。

日前，奥飞动漫发布

2015

年

度业绩快报。 公司全年实现营业

收入

25.91

亿元，同比增长

6.65%

；

归属于上市公司股东净利润

4.88

亿元，同比增长

14.1%

。
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楼市火热

万科恒大2月销售额猛增

证券时报记者 余胜良

2015

年，万科

A

（

000002

）、

恒大地产

(03333.HK)

分别夺得

地产销售冠亚军，新年伊始，这

两大巨头依然势头凶猛。

恒大地产和万科是风格

颇为不同的两家公司，

2

月份

激进的恒大地产销售金额已

经基本和万科持平，显示出地

产处于上升期时，激进策略更

占优势。

万科昨晚发布公告，

2

月

份销售金额

160.3

亿元， 同比

增长

91%

。 恒大地产

2

月销售

152.3

亿元，同比大增

191.2%

。

恒大地产销售金额增速更快，

所以才能追赶地产龙头万科。

从销售均价上看， 恒大地

产完全是靠量大取胜。 恒大地

产

2

月份合约销售面积约为

177

万平方米， 合约销售均价

为

8605

元

/

平方米， 销售面积

及 销 售 均 价 同 比 分 别 增

148.2%

及

17.3%

。

万科

2

月份销售面积

119.6

万平方米，同比增长

58%

，销售

均价为

1.34

万元

/

平方米， 比恒

大地产销售均价贵

55.75%

。

恒大地产和万科一样，都

擅长在非核心地段大面积拿

地， 两者都是快速开发快速销

售，追求周转速度，不过恒大地产

地段更为偏僻， 而且在二三线城

市拿地更多。

2016

年前两个月，两家公司

都取得良好业绩， 比如万科累计

实现销售面积

305.9

万平方米，

增长

12.6%

， 销售金额

416.2

亿

元，增长

31.7%

。 而恒大地产累计

合约销售金额约为

364.7

亿元

,

累

计合约销售面积约为

422.2

万平

方米， 同比分别增长

116.6%

、

89.9%

。

万科公告还显示，

1

月份销

售简报披露以来公司新增加项目

13

个， 新增物流地产项目

2

个，

其中西南地区

1

个， 位于昆明，

8

个位于东南沿海和长三角，

2

个

项目位于东北省会城市， 还有北

京、天津各

1

个项目地块，

2

个物

流地块都位于浙江， 万科一直号

称聚焦住宅， 此次拿物流地块还

比较鲜见。

万科拿地主要集中在一二线

城市， 还有部分三线城市也是省

会城市， 最近长三角地区出现购

房热和房价暴涨， 地产公司又有

了拿地补库存需求。

中原地产研究部统计数据显

示：

1

月份

20

大标杆房企合计拿

地金额突破了

441

亿元， 继续维

持高位， 房企拿地主要集中在一

二线城市。

自动驾驶立法声急 上市公司提前卡位

证券时报记者 翁健

3

月

3

日，

2016

年全国“两会”正式

拉开帷幕。随着两会提案的公布，自动驾

驶受到关注。

被称为“汽车狂人”的吉利汽车董事

长李书福今年的提案也对外公布。 在新

能源化成为汽车行业各领域焦点的时

候， 这位曾主导国内汽车史上最大海外

并购的吉利集团掌门人， 却已将目光聚

焦在汽车工业未来发展的另一革命性方

向———自动驾驶。

李书福在提案中表示， 自动驾驶汽

车未来将成为汽车行业的发展方向。 自

动驾驶对中国汽车行业的发展带来了新

的挑战和机遇， 提前判定可能发生的问

题、尽早进行立法的预案工作，已经刻不

容缓。

同时， 百度公司董事长李彦宏在两

会提案中也不约而同地呼吁加快自动驾

驶的相关立法。李彦宏表示，我国应从国

家层面对无人驾驶予以重视， 尽快修订

和完善无人驾驶相关的法律法规， 为无

人驾驶汽车的研发、 测试和商业化应用

提供制度保障。

解决交通顽疾

李书福表示，自动驾驶汽车未来将

成为汽车行业的发展方向，在个人、交

通和社会方面都有巨大的价值。 这一

点，无论是在欧洲、美国，还是日本及

中国等地区的行业及政府间都已形成

共识。

提案显示，研究表明

95%

的交通事

故和人的错误驾驶行为有关， 自动驾驶

可以从根本上纠正这一错误， 真正有效

降低交通事故死亡率并提高道路安全。

自动驾驶也可以提高燃油经济性高达

15%-20%

。 交通事故的降低将使交通更

流畅，减少拥堵。

同时， 国外一直在进行的利用自动

驾驶技术实现的高速公路列队行驶研究

表明，在速度不超过

100

公里

/

小时的情

况下， 前后车间距离可以有效控制在

5

米以内， 这将进一步解决高速或城市环

线道路上的交通拥堵问题。

而李彦宏表示， 无人驾驶车具有巨

大的节能潜力，在减少交通事故、改善拥

堵、 提高道路及车辆利用率等方面意义

深远， 并可直接带动智能汽车后市场等

产业的快速发展。

必须立法先行

目前，虽然自动驾驶行业仍处于“热

车”阶段，但随着汽车及互联网技术的不

断发展， 汽车工业的智能化已经开始倒

逼智能驾驶相关法律法规的出台。 游戏

规则的不完善， 在不久的将来将成为自

动驾驶领域发展的绊脚石。

李彦宏表示，相比技术的节节推进，

我国相关法律法规却对无人驾驶车的发

展有很大调整空间：一方面，现有汽车行

业的相关行业标准、技术标准、法律法规

及保险等都不适用于无人驾驶车； 另一

方面，无人驾驶相关的地图内容、测绘资

质等规定也阻碍了无人驾驶车的发展。

李书福则认为， 自动驾驶对中国汽

车行业的发展带来了新的挑战和机遇，

提前判定可能发生的问题， 尽早进行立

法的预案工作，已经刻不容缓。具体表现

为以下三方面：

第一， 自动驾驶方面的立法已经成

为新的国际关注点。目前，美国国家公路

交通安全管理局正在从美国联邦政府层

面引导制定适应自动驾驶的相关法律法

规， 计划取消一些业已陈旧的汽车安全

法规， 使得汽车制造商能够更加顺利地

上路测试自动驾驶汽车， 促进自动驾驶

汽车的发展与推广。

第二，中国情况具有自身的复杂性

和独特性。 虽然国际上的标准能够提

供很大的借鉴意义， 但也需要制定符

合自身情况的行业标准和法律法规。

尤其需要考虑中国路况的复杂程度，

包括道路设施、路面车辆类型、行人的

初始阶段等。

第三， 一项立法或行业法规的修改

需要一定的周期。 尽早开始对自动驾驶

立法的考虑， 有助于树立中国自动驾驶

行业规范，推动行业良性发展，引导社会

投资。而且，能够凭借相关立法和行业规

范的确立，最大化促进相关产业在“中国

制造

2025

”大战略中实现国际舞台上的

弯道超车。

自动驾驶离我们有多远？

既然关于自动驾驶的立法已迫在眉

睫， 那自动驾驶还有多长时间才能真正

走进我们的生活？ 国金证券分析师贺国

文认为，无人驾驶汽车到

2020

年实现市

场化已成大概率事件。

根据美国波士顿咨询集团的预测，

车辆配装无人驾驶技术的成本在未来

10

年随着利用率提高将下降

4%

至

10%

。

2025

年，无人驾驶汽车创造的市

场价值将达到

420

亿美元；

2035

年前，

全球将有

1800

万辆汽车拥有部分无人

驾驶功能，

1200

万辆汽车成为完全无人

驾驶汽车，而中国将是最大的市场。

从上市公司的相关规划， 也可大概

勾勒出一张时间表。 根据长安汽车制定

的“面向

2025

智能汽车技术发展规划”，

公司对智能汽车技术的研发分为四个阶

段：

2015

年实现辅助驾驶，

2018

年实现

半自动驾驶，

2020

年实现高度自动驾

驶，

2025

实现全自动驾驶。

上市公司提前卡位

面对汽车工业历史上又一次深度变

革，国内上市公司已率先开启卡位战。银

河证券的最新研究报告认为，

2016

年将

开启无人驾驶投资元年，到

2020

年自动

驾驶初步实现商业化， 行业将迎来

5

到

10

年中长期投资机会。

目前，上市公司布局自动驾驶行业

主要集中在两大领域，包括

ADAS

（高

级驾驶辅助系统）和传感器，以及地图导

航市场。

其中，对于智能驾驶领域，主营汽车制

动系统供应的亚太股份对未来已有整体规

划。

2015

年，公司主要做相应布局，参股了

前向

ADAS

、钛马车联网，以及集团投资的

研发毫米波雷达的杭州智波公司。 到

2020

年，公司将完成特定道路上的自动驾驶，包

括视觉、雷达、控制系统、决策和执行系统

等整套技术产品。

在自动驾驶领域， 欧菲光目前拥有经

验丰富的

ADAS

核心算法研发团队和强大

的

ADAS

系统集成能力， 公司团队已具备

ADAS

量产经验。 在市场开拓上， 公司

ADAS

产品推广将先从国内自主品牌做起，

再向海外市场展开， 商业模式将会采用算

法

+

硬件模块的方式。

而对于自动驾驶， 地图将是核心基础

环节， 高精度地图与无人驾驶技术将会紧

密结合。

四维图新高级副总裁景慕寒表示，百

度近期推出无人驾驶汽车， 而百度的基础

地图使用的是公司的地图数据。 公司核心

业务主要包括三个部分，地图业务、乘用车

车联网业务以及商用车车联网和与企业服

务相关的业务，地图业务是根本，公司未来

发展方向集中在车联网方面。 高精度地图

是公司车联网业务的一部分。

而银江股份在回答投资者提问时表

示，未来三维地图会产生大量的应用，无人

驾驶是发展方向之一， 因此地图的精细化

也需要投入大量的资金和时间， 公司已经

介入了高精度地图领域， 并且在尝试无人

车地图信息应用开发。

翟超/制图

豫能控股：投资煤炭储配交易中心 构建煤炭交易线上线下新业态

豫能控股是河南省唯一省级资本

控股的电力上市公司，通过两轮重组

和资产注入，公司的火电装机容量已

由上市之初的

40

万千瓦上升到了目

前的

430

万千瓦。

2015

年底，豫能控

股又披露了重大资产重组预案，拟收

购大股东河南投资集团持有的鹤壁

同力

97.15%

股权、 鹤壁丰鹤

50.00%

股权和华能沁北

35.00%

股权，重组完

成后，公司控股和参股的总装机容量

将达到

1050

万千瓦。 在总装机容量

迅速攀升的同时，豫能控股的经营业

绩也在高歌猛进， 净利润从

2013

年

的

4300

万元增长到了

2015

年的

5.55

亿元以上， 若新一轮资产重组完成，

公司

2016

年的净利润有望取得进一

步突破。

电力主业盈利能力的持续增长，

也为豫能控股的战略转型提供了有

力的财力支持。 从公司披露的对外投

资公告可以看出，公司已将煤炭物流

和交易中心列为重点转型方向。

2015

年

4

月， 豫能控股出资

2

亿元独资

设立了河南煤炭储配交易中心有限

公司，拟在鹤壁市鹤山区建设煤炭储

配交易中心；同年

8

月又以现金出资

1

亿元，对河南煤炭储配交易中心有

限公司增资，增资后，河南煤炭储配

交易中心注册资本达到

3

亿元。 同

年该项目还获得了国开基金

5000

万

元支持。

2016

年

1

月，豫能控股又以

煤储中心为平台投资中南铁路上游

的兴县铁路煤炭集运专用线，通过煤

炭集运站，进一步掌控煤炭资源。

有业内人士认为， 豫能控股作为

河南最大的火力发电企业之一，每年

对煤炭的需求巨大，这对储配交易中

心成立初期的培育发展至关重要。 新

的煤炭交易模式在发展初期可依托

公司旗下发电厂用煤的刚性需求进

行，新模式成功后，在提高交易效率、

降低交易成本、保证交易完成方面取

得明显效益后，可以在其他园区进行

复制，开发更多的客户，形成交易中

心名下若干园区组成的园区群。

乘政策东风

煤炭储配交易中心成立

2014

年

1

月， 国家发展改革委、

国家能源局发布 《煤炭物流发展规

划》提出，到

2020

年煤炭物流整体运

行效率明显提高，铁路煤运通道年运

输能力将达到

30

亿吨

;

重点建设

11

个大型煤炭储配基地和

30

个年流通

规模

2000

万吨级物流园区

;

培育一批

大型现代煤炭物流企业，其中年综合

物流营业收入达到

500

亿元的企业

10

个

;

建设若干个煤炭交易市场。 另

据调查数据显示，

2014

年全国和河南

省煤炭交易环节的市场总量分别在

5600

亿元和

600

亿元左右，存在巨大

的市场空间。

正是基于政策的支持及对煤炭物

流交易产业广阔市场空间的认可，豫

能控股才愿投巨资建立鹤壁建煤炭

储配交易中心。 按照规划，鹤壁建煤

炭储配交易中心分两期建设，其中一

期项目预计总投资

6.738

亿元，建设

工期约

12

个月，建设内容包括煤炭

储配交易中心铁路专用线（煤炭储配

交易中心至汤鹤铁路段，再由汤鹤铁

路接轨晋中南铁路）、卸车系统、煤炭

储配交易中心至电厂 的管带输煤系

统，主要是为公司所管理的电厂提供

定制化电煤， 其余煤量供给周 边用

户； 二期项目总投资估算为

4.2622

亿元，预计建设工期

11

个月，将建

设园区平台和电子商务平台， 实 现

线下实体和线上虚拟市场的有机结

合，具体内容包括煤炭储配交易中心

园区建设， 智能系统建设 （智慧园

区），配套建设交易大厅、物流服务中

心等 服务保证体系和电商平台等。

由此可见， 鹤壁煤炭储配交易中

心作为豫能控股进入和发展煤炭流

通（交易）产业的载体，包括上游资源

的掌控、园区平台建设、电商平台建

设、 电厂运煤通道建设等主要内容。

该交易中心将以鹤壁煤炭物流园区

和电子商务平台为支撑，通过供应链

管理和资源整合，提供煤炭交易的一

站式服务、标准化服务、电子化服务，

建立以交易服务为核心，信息服务为

基础，物流服务为保障，金融服务为

延伸的四位一体交易综合服务体系，

降低煤炭交易成本、提高煤炭交易效

率，实现煤炭交易的便利化和煤炭资

源的证券化，重新构建煤炭交易的新

业态、新模式。

鹤壁区域优势凸显

煤炭物流园区落地

豫能控股的煤炭物流园选址鹤

壁， 最重要的是鹤壁的交通及煤炭资

源优势。一方面，鹤壁煤炭物流园可以

通过汤鹤铁路与晋中南铁路、 京广铁

路连接互通， 具有明显的铁路交通区

位优势。另一方面，作为连接我国东西

部的重要煤炭资源运输通道， 晋中南

铁路上游煤炭资源质优价廉。 晋中南

铁路几乎穿越山西各主要煤产区，可

辐射陕西府谷、榆林、神木等煤炭主产

区，距离瓦塘、兴县北、离石、柳林等

站台距离近，优质长焰煤产量在

8000

万吨

/

年以上，且按照从吕梁地区运煤

测算， 铁路运费较目前的汽车运费便

宜

100

元

/

吨。 而豫能控股在豫北地区

又有集中的电源点布局， 其自身具有

千万吨级的煤炭需求， 这种市场组合

目前在国内还较为少见， 尤其是在晋

中南铁路沿线，更是仅此一家，这是一

个巨大的优势。尤其重要的是，能够帮

助解决公司自有三家电厂的刚性采购

需求及周边巨大的煤炭客户需求，在

降低自身采购成本的同时为上市公司

创造新的利润增长点。

基于大数据的供应链金融

打造全新煤炭电商平台

近年来，随着“互联网

+

”战略的深

入推进，传统企业不断触网，煤炭电商

平台如过江之鲫般涌现，但是由于许多

企业缺乏在煤炭交易中的规模优势和

主动优势，仅从供应链的某个环节入手

提供服务，未能打造整合整个煤炭交易

链条、实现交易重构的煤炭电商平台。

豫能控股全新的煤炭电商平台，

基于供应链管理和平台经济的理念，

结合已有物流园区实体平台，商业模

式具有不可复制的优势明显，其他煤

炭电商平台难以造成冲击。

首先， 物流园区的客户以及公司

内部电厂将成为煤炭电商平台最早、

初期最主要的客户来源，且煤炭交易

量较大，为电子商务平台获取客户及

引入交易流量打下良好的基础。 其

次， 豫能控股属于国有控股上市公

司，其资金及信誉的优势将为公司打

造供应链金融带来极大优势。

目前煤价陷入 “跌跌不休” 的泥

潭，煤企自身现金流不断恶化，银行

等低成本融资渠道已基本对煤炭行

业关闭， 煤企融资成本普遍偏高，在

目前国内金融体系还不能满足煤企

融资需求的情况下，互联网金融是比

较好的融资渠道补充。

随着业务的不断扩大， 煤炭电商

会形成、积累庞大的煤炭交易环节的

相关数据。 这些海量数据，一方面将

成为电商平台的重要资产和盈利模

式， 有利于未来大数据业务的开展。

另一方面，可甄别风险评测信用额度

进而发放贷款， 解决企业资金短缺、

融资成本高问题。

此外， 公司可搭建煤款支付的三

方监管体系，在保障煤款支付安全的

同时，利用煤矿、电厂利率差为客户

提供增值服务。 并进一步争取第三方

支付牌照，实现公司电厂煤款的统一

支付和沉淀资金的高效利用。

从长远看，通过对煤炭供应链的掌

控，取得周边市场的煤炭定价权，利用

煤炭交易数据发展大数据业务，促进煤

炭标准化和证券化交易，重塑煤炭交易

模式，并成为一种新型服务产业，符合

公司发展服务业的战略定位。

（苏夏）（CIS）


