
一位草根互联网

创业者的背影

证券时报记者 朱中伟

2016

年

3

月

1

日，一个阳光

明媚的午后，福州标力大厦。福建

省新兴产业投资基金的办公室还

在装修中， 慕名来访的客人已有

些络绎不绝。

在人人游戏的访客刚走不

久， 又一位怀揣梦想的创业者进

入了会议室。

经历

这位叫李文金的创业者对失

败并不陌生。在创立名为“非趣不

可” 的旅行社交

APP

产品之前，

他曾有过数年淘宝开店经历。

这段与互联网沾边的生意最

终惨淡收场， 身负债务的年轻人

被迫碾转至江苏某地， 开启一段

打工还债的黑色记忆。

很明显， 这段经历让李文金

悟出了一些道理， 从此他不再习

惯被人称呼为某某总之类。

“网络里我叫三哥，被这样称

呼感觉非常亲切。 因为很多时候

姓加职位的组合， 职位附带的社

会阶层属性总是冷冰冰。 ”

在江苏的日子， 李文金做的

是

H5

游戏。 幸运的是，这个生意

还算顺风顺水， 不仅赚到钱慢慢

偿还完债务， 还吸引到厦门一家

投资公司的天使投资。

与多数人的见好就收不同，

李文金身上似乎总有那么股不安

分的心思。

时间再往回倒退几年，

2001

年厦大刚毕业的他， 成为一家知

名啤酒企业深圳分公司的销售人

员，并从业务员一直做到经理。

这是一个可以纸醉金迷的位

子：免费上馆子，一个月

25

天去

KTV

、夜总会、迪吧，尽情嗨到凌

晨一两点， 还有很多一定会发生

的艳遇。

“金钱与权力、腐败与堕落如

此清晰展示在眼前，青少年时候建

立的价值观不在了。当年高考用个

人利益服从集体利益、多劳多得等

严谨论述获得政治科目高分的事

仿如昨日。 ”李文金这样描述当时

的感受，“社会并不需要我，甚至没

想过将来我要做什么。 ”

他就这样开始了创业，“至少

父母、亲人是不会变的，我还可以

为他们而活”。

情怀

第一次创业失败后， 李文金

晚上常失眠。

他开始在百度贴吧里看些盗

版的网络小说， 偶然机会关注到

“赘婿吧”与“赘婿

DT

吧”之间针

对盗版侵权的抗争。

慢慢他发现， 原来不是所有

小人物都选择对社会不公平现象

做出漠视。 《赘婿》作者蕉姐简单

的“做好哪怕一小点，这个社会就

比原来好一点” 的观点终于让他

尝试重返社会， 为这个世界做点

什么。

李文金在江苏的公司主要做

H5

游戏及以微信为主的社交媒

体传播服务，机缘巧合下，他们接

触到一家国内知名的旅行社。

服务客户的过程中， 他为自

己所接触到的贫困地区落后的教

育现状所震撼。

他和朋友走访了老家龙岩长

汀县

10

多所镇小学和村小学。这

些小学基础设施尚可， 但急缺艺

术、体育与科学类的老师：一方面

是普通农村家庭父母很少接受过

这方面教育， 另一方面是贫困地

区的小学很难吸引青年教师留下

任教。

于是， 李文金开始尝试在旅

友中发起 “希望在路上———爱心

课程”活动，号召一些有相同愿望

的人一起发现、记录、发布需要帮

助的贫困学校状况， 并以旅友志

愿者的方式参与支教。

他醍醐灌顶般产生了 “非

趣不可” 互联网旅行计划的构

思，这个念头一旦产生，就很难

抹去。

为此， 他前后花费近一年时

间跑遍了国内几乎所有青年客

栈， 边走边想，“与其他旅行社交

不同， 我们构思的活动是一个个

具备独立价值的文创

IP

， 比如

‘非趣不可’微电影、音乐会、游戏

等， 此外还可以将合作客栈的预

期收入进行证券化， 分成小份打

包出售”。

2015

年

6

月，李文金和他的

小伙伴们在香港正式注册了公益

组织———世界青年旅行梦想计

划，希望将爱旅行、有正能量的人

聚在一起， 既能开心地玩又能做

一些对社会有意义的事情。

现实

跟福建省新兴产业投资基金

公司的会谈持续了很长时间，但

李文金描绘出的大棋， 投资方不

太买账， 后者认可将非趣不可与

客栈文化进行对接、推广的想法，

但对其将客栈收入证券化的构思

持否定态度。

理由很简单， 目前国内旅行

社交市场上，“行者”、“面包旅

行”、“途牛”等已经非常成熟。 以

目前总用户数才

7

万， 活跃用户

1

万的数据来看，“非趣不可”不

可能与之抗衡。 并且，对于“非趣

不可” 这样刚刚创立不久的小公

司，同时试图在旅行社交、客栈金

融和文创产品上开拓疆土，“情

怀”很高，但无异痴人说梦。

投资方代表举了 “咕咚”的

例子，试图让李文金回到冰冷的

现实。

“咕咚”团队只有

20

多人，只

做运动

APP

一个产品，但是估值

高达

9

亿元。

“我们的建议是，你先专心做

好旅行社交这一款产品， 等用户

数上来了，我们再来谈。 ”投资方

代表客气地说。

这似乎并不妨碍李文金继续

做他的春秋大梦。

从会议室出来， 笔者拍了拍

他的肩头， 玩笑似地提示梦该醒

了，他却耸了耸肩。 “依靠自身运

转，非趣不可现在已经能够实现

盈亏平衡，但单凭做大活跃用户

数来吸引投资者和烧钱没区别，

我们不会做这样的事。 ” 他说，

“融资压力我是这么看的， 资本

终归锦上添花，创业企业本身还

是要有能够独立生存的业务营

收能力。 ”

在他看来， 通过一个梦想的

召唤， 进而实现企业的发展盈利

并不是那么遥不可及。

“国外的

Airbnb

就是旅行市

场里民宿共享经济非常成功的公

司，市值已经超过

200

亿美元了。

在世界青年旅行梦想计划下，也

能衍生出相应的旅行金融平台。

比如你有一个旅行梦想但差张机

票，我们可以先帮你垫上；或者你

想与伙伴们投资洱海某个客栈的

一间客房， 我们也可以帮助对接

优质的资源。 ”

告别前， 李文金对笔者说自

己最欣赏的互联网大咖叫蒂姆·

伯纳斯·李。 “他真的非常非常伟

大， 是推动互联网世界前行的伟

人，具有高尚的情操。每天无数人

无数次在网址栏输入的

www

就

是他免费贡献给整个世界的。 如

果商业化模式是按每次访问

1

分

钱收取，他的财富也能傲视全球。

他的高尚在于为了整个人类社会

的进步。 ”

望着他远去的背影， 笔者不

禁想起那句已经烂大街的话，“追

求理想，顺便赚钱”。

话说回来， 好像还真有那么

一回事。
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新三板首现股权质押爆仓？

恒泰普惠P2P平台或踩雷枫盛阳

证券时报新三板论坛

新三板论坛独家发现 ， 枫盛阳

（

430431

）超千万股质押股票已跌破质押

价，紧急停牌或与此有关。这或许是新三

板首例股权质押爆仓。

质押给了谁？

枫盛阳大股东刘金玲的股票质押给

了谁？

在公司发布的公告中，新三板论坛注

意到了质权人北京恒泰普惠信息服务有

限公司（恒泰普惠）。 据了解，北京恒泰普

惠信息服务有限公司为恒泰证券旗下恒

泰先锋投资有限公司全资子公司，且恒泰

普惠设立了类

P2P

平台“恒普金融”，恒普

金融主要做新三板股权质押融资。

新三板论坛记者查阅恒普金融网

站，发现了名称为“新三板【枫盛阳】股权

质押

-512091

”的理财项目。 该理财项目

基本信息显示， 借款人系天津枫盛阳医

疗器械技术股份有限公司股东， 以其持

有的

1000

万股股权作质押， 借款金额

3000

万元，借款期限

6

个月，起投金额

为

100

万元，预期年化收益率

8.1%

。 该

项目发布时间为

2016

年

1

月

5

日，预还

款日期为

2016

年

7

月

5

日。质押股票作

价

3

元

/

股。

恒普金融网站信息显示，共有两位投

资人，分别投资了

1000

万元和

2000

万元。

从该项目的日期及质押股票数量来

看，刚好与枫盛阳

2015

年

12

月

25

日发

布的质押公告内容相吻合， 枫盛阳大股

东刘金玲质押

1000

万股公司股票做质

押融资。

该项目风控措施显示， 项目设置补

仓线为

4.80

元。

2016

年

2

月

4

日，枫盛阳股

价报收

4.65

元已跌破补仓线。

3

个交易日后，

2

月

17

日枫盛阳再发股

权质押公告，刘金玲再次质押

33

万股枫盛

阳股票给北京恒泰普惠信息服务有限公

司做补充质押，当天股价报收

4.51

元。

然而， 枫盛阳的股价在盘整了几个

交易日后，又继续暴跌。

至

2

月

29

日上午，枫盛阳股票跌破

2.9

元，午盘收于

2.85

元。 枫盛阳午间发

布紧急停牌公告，但并未说明停牌原因。

大股东“余粮” 不多

一般而言， 在股价跌破股权质押警

戒线后，融资人如果不愿意被平仓，大致

有三种选择：追加抵押证券、追加抵押现

金和赎回质押股权。

除此之外的第四个非正式 “捷径”，

则是让股票停牌， 毕竟当账面价值不再

下降时，补仓压力也会随之暂缓。枫盛阳

的停牌或许就是源自此。

事实上，对于枫盛阳停牌前的暴跌，

是否存在被质押股票的平仓情况， 目前

也还无法判断。

新三板论坛发现，在经历总计

4

次股

权质押之后， 枫盛阳大股东刘金玲仅剩

850

多万股枫盛阳未质押股票，占总股本

比例为

14.1%

。不足刘金玲所持

3816

万股

枫盛阳股票的

1/4

。

截至停牌， 枫盛阳与恒泰普惠的股

权质押（已经跌破质押股票每股作价）跌

幅为

66%

。 与自然人邵音和张慧的股权

质押跌幅分别为

70%

与

35%

。

单从跌幅看，刘金玲与邵音、张慧等

的质押也已存在一定风险， 但由于具体

质押融资金额等情况不可知， 所以刘金

玲与另外两位自然人的质押风险情况，

尚无从准确判断。

否认失联 延期复牌

3

月

4

日晚间， 枫盛阳连发

4

份公

告，进行“危机公关”，枫盛阳称之前网络

关于“公司失联”的传闻不实。

枫盛阳表示，公司办公室电话一直保

持畅通，并接到部分投资者的询问，之所

以有传闻称无法接通，可能存在工作人员

因故外出而不能接听的情况，并非传闻中

的“失联”。 同时，公司承诺将安排专门人

员在工作时间接听，并在以后保持投资者

与公司之间信息渠道的顺畅。

另外，枫盛阳还表示，公司股票延期

复牌，最晚恢复转让日为

3

月

14

日。

枫盛阳称， 因公共媒体出现与公司

有关的传闻且已经对公司股票价格产生

较大影响，自股票停牌以来，公司及有关

各方全力调查有关公共媒体报道关于公

司的相关传闻。

行业无限期停摆 网络售彩为何仍受资本青睐？

证券时报记者 任杰

尽管全行业停摆已经一年

，

官方对

政策走向也没有明确表态

，

但网络售彩

仍然受到资本的高度青睐

。

港股创业板公司亚博科技日前公

告

，

获得阿里巴巴下属公司近

20

亿元投

资

。

目前

，

在体育彩票方面

，

亚博科技开

展的业务包括中国省市体彩市场和彩票

专营店

、

连锁渠道的管理和营销顾问

；

研

究

、

设计和开发彩票游戏软件及系统

，

供

应彩票销售终端机与配套

。

阿里巴巴下

属的淘宝彩票此前是国内最大的网络售

彩平台

，

因此

，

该笔交易被认为将诞生国

内最大的彩票公司

。

一年半之前

，

借着世界杯足球赛的

热潮

，

国内的网络售彩平台成为最受关

注的行业之一

，

多家上市公司捧金入场

，

互联网彩票概念一时成为市场热门

。

但

由于行业合规性尚存漏洞

，

去年年初

，

多

部委联合发文叫停网络售彩

，

并相继进

行了多轮整顿

，

大型网站业务全部关闭

，

停滞至今

。

然而

，

网络售彩冻结

，

资本热情未

却

。

除阿里刚刚完成的

20

亿投资以外

，

上个月

，

乐视体育向章鱼彩票投资

1000

万美元

；

去年末

，

天音控股宣布以近

15

亿元收购掌信彩通

；

再往前

，

紫光国际

斥资

1.24

亿美元参与

500

彩票网定增

，

尽管这家美股上市公司过去一年的营

业收入近乎为零

。

这一现象不得不说令

人吊诡

。

表面上看

，

网络售彩市场规模巨大

，

盈利模式清晰

，

受人追捧并不奇怪

。

在行

业停摆之前

，

国内的彩票市场已经连续

几年保持近两三成的增长率

，

年销售规

模已近

4000

亿

；

通过与地方彩票中心对

接

，

网络售彩平台只需开动彩票机

，

就可

轻松获得用户购彩金额

8%

至

10%

的销

售提成

，

堪称躺着也能赚钱

。

由于线下销售的确缺乏效率

，

行业

内也普遍认为

，

启动网络售彩是大势所

趋

，

但从现行政策环境来看

，

市场仍需保

持谨慎

。

自

2000

年国内诞生第一家彩票网

站以来

，

网络售彩已经历多轮整治

，

但在

2012

年下发两个试点批文之后

，

行业的

规范化运作再无推进

。

本轮整治一年来

，

除了在部分文件内偶现

“

积极探索

”

的字

眼外

，

官方并未对网络售彩未来具体的

政策走向做出明确表态

，

行业重启时间

表更是只字未提

。

官方的谨慎态度

，

主要源于彩票行

业特殊的政策环境

。

为防范问题彩民和

彩票欺诈

，

彩票与博彩行业

，

在世界各国

都受到高度管制

。

即使在美国

，

网络博彩

仍难开启合法化的大门

。

国内的彩票业

若无限制扩张

，

也将模糊博彩与非法赌

博之间的边界

。

此外

，

国内的彩票销售长

期以来由地方两彩中心在各自管辖范围

内主导

，

网络售彩的区域开放性

，

势必影

响地方之间的利益平衡

，

这也是网络售

彩规范化运作迟迟难以推进的重要原

因

。

因此

，

也有行业内人士猜测

，

未来网

络售彩即使重启

，

也很有可能被官方机

构主导的网络平台所垄断

。

无论如何

，

阿里

、

乐视等巨头公司当

前的举动

，

也定非人傻钱多

。

一来

，

通过

资源和技术整合

，

提前扩大影响力和规

模

，

一旦市场开放

，

龙头公司必然会优先

获得首发上场的机会

，

阿里与亚博科技

的合作协议中便提出

，

亚博科技未来将

成为阿里申请及持有彩票业务运营资格

及牌照的独家业务平台

；

再者

，

即使电商

模式未来被明确禁止

，

这些网络平台通

过数据服务换来的用户流量仍然可观

，

目前已有鸿博股份等公司筹划向这一方

向转型

。

据不完全统计

，

目前

A

股仍有近

20

家公司涉及网络彩票业务

，

可以肯定的

是

，

未来网络售彩行业格局必将发生大

的变化

，

行业门槛只会更高

，

如何分享行

业机会

，

还需要这些公司多做些准备

，

多

动点脑筋

。

道博股份成立世界足球产业联盟 布局大体育

证券时报记者 梅双

继以

8.2

亿元收购体育营销公司

de－

sports

（下称“双刃剑”）后，道博股份的体

育产业布局再下一城。

3

月

7

日，双刃剑宣

布与欧洲顶级体育经纪公司

MEDIA

BASE SPORTS

（下称“

MBS

”）及意大利

足球巨头波佐家族达成战略合作， 并启

动成立了“

desports

世界足球产业联盟”。

双刃剑总裁蒋立章对记者表示，创

建世界足球产业联盟的想法已酝酿许

久， 欧洲足球先进科学的足球体系对于

中国足球来说是非常需要的， 同时欧洲

和世界足球同样非常需要中国足球注入

新活力。

2014

年下半年以来，体育产业

政策利好频出，国务院《关于加快发展体

育产业促进体育消费的若干意见》 明确

指出，到

2025

年，我国体育产业总规模

要超过

5

万亿元， 这些都为布局大体育

产业带来机遇。

蒋立章介绍， 构建

desports

世界足

球产业联盟的计划， 突破了过去中国足

球发展的瓶颈， 利用

desports

的优质足

球资源，将职业球员、青少年、教练、品

牌、资本、俱乐部和经纪公司有机地结合

起来， 形成中国与世界足球相通的完整

产业链， 初步完成中国足球走向世界的

产业升级。

据悉，此次“

desports

世界足球产业

联盟”推出了

MORE

计划，将联盟的目

标分为

Market innovation

（市场革新）、

Origin plan

（“源”计划）、

Red force

（中国

力量）和

Elite players

（顶级球星）

4

个部

分。

Market innovation

（市场革新）意在将

更多中国资本和品牌带到欧洲五大联赛

这个世界足球的核心， 建立全新的世界

足球商业模式。

“源”计划意在全面升级中国足球的

青训计划， 从源头开始培养有天赋的青

少年和足球教练。 “顶级球星”则是通过

理性运作，将国际顶级巨星引入中国，将

中国球员送入五大联赛顶级赛场， 塑造

属于中国的国际巨星。

中国力量和顶级球星计划则重在实

现俱乐部管理体系和顶级球星运作领域

的突破和升级。 前者期待引进国际先进

的俱乐部运营体系， 打造中国百年俱乐

部， 以及实现融入中国力量的世界级俱

乐部的崛起； 后者则将打通一条国际顶

级球星引进中国以及塑造属于中国的超

级国际球星的双向通道。

在发布会现场， 欧洲足坛两大机

构———

MBS

与波佐家族宣布加入

desports

世界足球产业联盟，成为联盟首批成员。

双刃剑方面介绍，在今后的合作中，三方

将以

desports

为主导， 汇聚各方优势资

源， 构建一个集合 “市场”、“经纪”、“管

理” 的足球大平台， 并继续扩张联盟成

员，实现国内外足球产业的无缝衔接，谋

求并助力中国足球产业的未来发展。

值得注意的是， 作为国内第一家专

注于整合营销的体育营销公司， 双刃剑

于去年

7

月获得道博股份

8.2

亿元全资

收购，一时震动业界。 引入资本支持后，

在体育产业深耕逾十载的双刃剑迎来了

“尽情释放”的时刻。今年

3

月

7

日，双刃

剑正式宣告与

MBS

开展独家战略合作，

主要着眼于全球顶级职业足球领域，包

括国内外球员

(

教练

)

经纪、国内外球员

(

教练

)

肖像权商业开发、中国品牌与欧

洲顶级俱乐部的深度合作、 欧洲顶级俱

乐部收购运营等多个方面。

另外，在体育产业“黄金时代”下，道

博股份表示，在置入双刃剑相关资产后，

就将主营业务延伸至体育产业， 实现在

体育产业的快速布局，初步形成“文化体

育”的产业格局，打造以赛事运营、体育

旅游、体育视频、体育经纪等多种创新业

务板块为基础的大体育产业集团。

“营销是一个连接点，是变现最快

的方式。 ”道博股份董事长易仁涛对证

券时报记者表示， 同样组织体育赛事，

可能需要三年时间，但有一个体育营销

的背景作支撑， 可能只需要一两年时

间，变现会更快。 将来公司可能也会参

与到其他行业，但是会通过营销的基础

来变现。

对于公司目前的定位，易仁涛称，公

司的定位是大文化泛娱乐， 现在已经做

了传媒影视和体育， 各自发展都很快。

“这两个板块是相互补充的，在细分的领

域能够有一些整合， 比如在尝试做体育

综艺。 ”易仁涛表示，公司今后会对体育

行业有更多投入，但并非不重视影视，而

是需要在体育产业蓬勃发展的阶段迅速

抢占资源。
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